AP 


Konzultáció: az első lépés a sikerhez. 


J A tanácsadás szerepe az ERP-rendszerek bevezetésénél. 26. oicai : 
SZÁMÍTÁSTECHNIKA 
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hetőségek a magyar cégek számára. 


ta: Samu Józset e Delaware áham szövetségi bírósága elutasította az 
MO intel ellen benyújtott trósztellenes keresetének nagy részét. Az AMD 
valy nyáron beadott keresetében azt állította, hogy az Intel visszaélt 

aci erőfölényével, és törvénytelen eszközökkel gátolta a versenytársak 
nyerését. Azzal vádolta többek közt riválisát, hogy ügyfeleinek külön 
1lón úgy határozta meg a vásárlási limitet, ami után marketingtámogatást 
zet vagy visszatérítést ad, hogy az az ügyfél teljés igényének 90-100 
izálékát adja, és ezzel kiszorítsa a konkurencia termékeit. 


Jt az AMD a tisztességtelen ködvézménypolítika mellett szóbelt 

nyegetésekkel is megvádolta az intelt, mondván, hogy .megfélemlítottók" 
gyfeleiket, nehogy azok AMD termékeket vásároljanak. A trósztellenes 

"nset összesen 48 oldalas beadványa szerint az intol a Sonynak, 

Dellnek és a Töshibának is fizetett azért, hogy rávegye ókot. ne 
tndeljenek processzorokat az AMD-től; a Compagot állítólag különböző 
megrendelések késleltetett szállításával, a HP-t pedig a korábban 
kialkudott kedvezményeinek megvonásával zsarolta 


Az egész iparágat érintő kereslet földrajzi kiterjedtsége egyben azt 
15 jelenti, hogy az a cégék brit, német vagy japán leányvállalatalnak 

tevékenységével is kapcsolatos. Az intel jogászai azt vitatták, hogy egy 
amerikai bíróságnak van-é jogköre oljárni a más országokban folytatott 


969 - WWW. 
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107 elejétől két új tagja lesz az Európai Uniónak: Románia és Bűlgária. Éz Ezzel újabb piacok nyíl- 
ak meg a magyar cégek előtt. Az információtechnológia érdekesen lejlődő terület ezekben az or- 
ágokban: igyekszünk felvillantani, hogy milyen a két ország IT-piaca, s milyenek a befektetési 
Összeállításunk a 9-12. oldalon 9.55 


Egy-null az Intelnek 


tevékenységi 
Joseph Farnan kerületi bíró helyt 
adott az intel érvelésének, és 
visszautasította a kereset egy részét. 
1. Faman 18 oldalas indoklásában 
úgy togalmazott, hogy az AMO-nek 
nem sikerült bizonyítania az intel 
vélelmezett eljárásainak közvetlen és 
előre látható gazdasági hatásait az 
Egyesült Álamok területén. 


Chuck Mufioy, az intel szóvivője 
üdvözölte a bíróság döntését, 
miszerint az elfogadta a vállalat jogi 
álláspontját, de bővebben 

nem kommentálta az téletet 

Az AMD részéről Mike Silvorman 
kijelentette: az intel — a bíróság 
döntésétől függetlenül — ezt nem 
fogja megúszni, és cége a további, 
most már gióbális trósztellenes 
vizsgálatoktól várja a sikort 


Zsenik vagy bolondok? 


Nyár közepére elkészült a , 100 dolláros laptop" prototípusa. 
de a fogadtatása körüli vita ettől még nem csillapodott. 


írta: Csórián Sándor " 


nek, megtehi 


y írástudatlan gyerek n pe 
iIzsungelből, és küldjük el Pá észvétele különös 


rizsba, nyolc hét múlva foly n operációs rendszer nélk 


Ini franciául" ninc 


konyan Kt 
folytatás az 25. oldalon pe 


Idézte azt az esetet 


besz. számít 


forin 


10:30 Project meeting 


Van jobb ajánlatunk. 
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FORUM 
Mi a sikeres létesítmény menedzsment titkat Hogyan őrizheti meg, sőt növelheti 
ingatlanjai értékét? Mit kell tudni az energiatakarékossági beruházások megtérüléséről 
és finanszírozhatóságáról? Milyen új technológiai lehetőségek állnak mindehhez 


EZ Ő NEKÉSZÉ SÉT s nyitott kérdések — közös megoldások 


-— 
( Go REAdOR . BABE aasosztasár 
Bővebb információ és online jelentkezés http://events.computerworid.hu 


Horizont 

nem kompatibilisek? Zsenik vagy bolondok? 
A vezeték nélküli termékek tesztje, külön A fejlődő országok gyermekeinek szánt 
sen az Összehasanlító teszt, meglehetősen 100 dollárba kerülő not a 
nehéz feladat, és ennek a rádiócsatorna az Nicbola ve 
oka. A rádióhullámok követik persze a fizika 2005 januárjában, a svájci Davost 
törvényvit, de túlságosan sok paraméter tartott Világgazdasági Fórumon. Hol 
befolyásolja a terjedésüket. 19. oldal s tart ma a projekt 25. oldal v 


AKTUÁLIS 


LG HP: Hurd is érintett? 

)6. FELMÉRÉS Szervezett bűnözés 
a levélszekrényben 

A Logítech-újdonságok 


08, TRENDEK 2 


revolúció? 

FÓKUSZ 

09.íT-stratégia 

09. MAGYAR CÉGEK KELET-EURÓPÁBAN 
Arány a Balkán! 2007 két új tagja 


B 


2 az Európai Unió 


vára kormány feltételeket vállalva tog 


újabb p 
mega mugyar 
11. Szervezett segítség Mb 


ús bulgáriai pitcra jutását at VSZ? 
11. ÜZLET A Román-Magyat IT Ürteti 
Tanács céljai 
12 .Magyat módi kilttöldön 14." 


tg már megvetetbe a lábat a Balkánon 


jtány mugyár 


Mia sikerük Hitigi 


12. FEJLESZTÉS Üzteti mobilitás - könnyen 


2006.10.03. 


TALOM 


ÜZLET 


13, Szuperakikuk 
131000 oldal percenként 
19. Mi kell a legendáboz? Garázst 


17! FUTÜKÖR Srgető ienováciés síratógta 

17, EU-TÜKÖR Az ÍT és a politika 

17, EU.-TÜKÖR Digitális fővárosok 

16. ge szgsezászbe 
1ert a Mucosot 


TECHNOLÓGIA 


19. AMD 65 nanométerrel 

19.1tt a Firefox 2.0 RC1 

19, MIMO Gyorsak, de nem kompatibilisek? 
zsorúlottuk néhány MIMI 


z együllműködé 
20. TECHNOLÓGIA Mia MIMO? 
21. GYAKORLAT Érdemes MIMO PC Card 


sdagtert venni? 
22.$0A A fövő üzlet és architekturáltsz 
modellje Hogyan alakítható rugalmasabbá 
22. mi viraka az n fj 
23.A SON előnyol 


24, HAZAI PIAC. rgaaggasáe omot 


HORIZONT 


25. Eltűnt notabookok. 
25. Hamisítható aláírások 


25.Zsenik vagy bolondok? yi közep 


ÁLLANDÓ 
ROVATAINK 


04. VÉLEMÉNY Papp Attita: Biztonsági 
megoldások integrációja 


05.Események 

, Személyi hírek 

Olvasói levelek 

-Ontine ajánló 

06.Hirmaraik 

APC 

Commit 

Corvex 

CW Fórum 2. oldal 
CW Karrier 2. oldal 
1FS Hungary 27. oldal 
Antomati 31. oldal 
Antegris 28. oldal 
108ys 22.23. oldal 
Next 28. oldal 
Panda Software 7. oldal 
ProAlpha 30. oldat 
RelNet 6. oldal 
Ricoh 21. oldal 
Symantec behúzás 


Lapzárta után 


Távolról, sokat 


a gyakortati oktatas és kutatás: 
tejlezztéss levékenység 


termékekről van szú, de czek 
mindegyike egy tebex rend- 
szer kídön-külön 5 használha: 
tó eleme. Az alap az IP alapú 


berkénűl, és nem csak mennyi- 
Pdddául át lehet venne 

4 soros kaput (RS-232), ami. 

d hálózat; eszközöl feltegye 


ás integrálhatók ILO, IPML 
RSA — minden nagyobb gyártó 
szerverének képes a belső álla- 
potát a távoli felügyelő szárná. 


ra megjeleníteni. 
A Vártual Media megoldás: 
sal a távol lévő gépre - az IP- 


A PC-nek minág ts a solóttese- 


za 


iztonsi 


VÉLEMÉNY 


hiztonsági rendszerek bonyolultsága 

A mára összemérhetővé vált más komp. 

lex ipari rendszerekével. Ugyanakkor 

biztonsági rendszerek tervezéséhez nem állnak 
rendelkezésünkre olyan, matematikailag meg- 
alapozott, bizonyítható eredményt szolgáltató 
módszertanok, mint például az ipari rermelő- 
folyamatok szintézise. Így erősen megkérdője- 
lezhető, hogy az ügyfél a számára legjobb, leg. 
biztonságosabb, legmegbízhatóbb megoldást 
kapja-e. 

A különböző biztonsági megoldások (fizikai, 
logikai, humán) területén az a bevett gyakorlat, 
hogy egy-egy adott célcsoport a veszélyelem- 
zés alapján feltárja a lehetséges fenyegetett 
gek, illetve támadások körét, és ezekre szinte 
egymástól függetlenül alkalmaz biztonságivé 
delmi megoldásokat. Ezek a védelmi intézke- 
dések közvetlenül a rendszerelemekhez kapcso- 
lódnak, és általában semmi kapcsolatuk nincs 
egymással. Sokkal magasabb biztonsági szintet 
érhetünk el - a költvégoldal csűkkentése mel 
lett -, ha az összes, fenyegetés- 


ti: az adatok inregrítását, a vírus- és számítógé- 
Pcs beharolásvédelmet és titkosítási eljárásokat 
ís magában foglaló logikai biztonság; a belép- 
tetést, szünetmentes energiaellátást, térfigye- 
lést, tűz és vízkár-oihárítást egyesítő fizikai 
biztonság; valamint a belső csalások, visszaélé 
sek, szándékos és vétlen károkozások megelő- 
tését szolgáló humán biztonság integrálása. Az 
integrált biztonsági rendszer üzemeltetésével 
lehetővé válik a kockázatok egységes értékelése 
és kezelése, az eltérő fenyegetettségtípusokkal 
szemben homogén védelmi szinttel rendelke- 
ző rendszer kialakítása, a szűk keresztmetszar- 
tek és párhuzamosságok kiküszöbölése, illetve 
valamennyi fenyegetettség figyelembevéti 
le. Ennek eredményeként a szervezet működé 
si hatékonysága és versenyképessége ís jelentős 
mérnrékben emelkedhet 
Gyakorlati tapasztalataink azt mutatják, 
hogy biztonságtechnikai szempontból nem fel 
tétlenül az a jó rendszer, amely rengeteg para- 
mérert ellenőriz és dolgoz fel egyszerre. A jó 
rendszer az, amely folyamato- 


nek kitett rendszerelemet úgy A biztonsági fenye- san, megbízharóan és — lehe- 
látjuk cl a kockázattal arányosan getettségek sokré- —— tőség szerint - téves riasztá- 
kiépített védelemmel, hogy meg- tűsége számos soktól mentesen dolgozik. Egy 
valósítjuk c rendszerek közöt- különböző védelmi optimális integrált biztonsági 
ti kapcsolatot ís, hiszen ebbenaz Mechanizmus egyidejű megoldás tehát annyi és csak 
csetben jelentős szinergikus ha- működését kívánja meg, — annyi jó minőségű érzékelőt, 
tással számolhatunk. Egy ilyen ugyanakkor a hatékony — jelfeldolgozó, rögzítő és visz- 
komplex rendszer cserén számos Védelem szükségessé —— szacsatoló egységet tartalmaz, 
olyan új elvárás is megfogalmaz teszi ezen mechanizmu- amennyit a biztonságtechnikai 
ható, amely a korábbi rendszerek 50 együttműködését — igények feltétlenül megköve- 
esetében fel sem merülhetett és integrálását is. telnek, és amennyit a gazdasá- 


A biztonsági fenyegetett. 
ségek sokrétűsége számos különböző védel- 
tm mechanizmus egyidejű működését kívánja 
meg, ugyanakkor a hatékony védelem szüksé- 
gessé teszi ezen mechanizmusok együttműkö- 
dését és integrálását is. Az integrált biztonsági 
megoldások kidolgozásának alapkoncepció- 
ja, hogy az egyedi, egyes részterületeket érin- 
tő, sürgető problémákra adott megoldások a 
legtöbb esetben nem nyújtják azokat az clő- 
nyöket, amelyeket a nagyobb területekre össz- 
pontosító, komplex, a kockázatokkal arányos 
megoldások adnak, mivel külön-külön a fel- 
tárt problémák kis csoportját képcsek csak le- 
fedni. A KÜRT eddigi kutatási eredményei azt 
látszanak igazolni, hogy összetett biztonsági 
kérdések esetén a tapasztalat, az emberi intui- 
ció önmagában már nem elég a legjobb, legha. 
tékonyabb megoldás megtalálására, hanem eh- 
hez szisztematikus és bizonyítható eltárásokon 
nyugvó módszertanra van szükség. A szerveze- 
tek biztonsági kockázatait jelentősen csökken- 


VA 


gi érdekek megengednek. 

A biztonsági rendszerek jellegükből adódó- 
an folyamatos fejlesztésre szorulnak annak ér- 
dekében, hogy ellent tudjanak állni az újabb- 
nál újabb támadásoknak, meg tudjanak felelni 
az újabb és újabb kihívásoknak. Egy rendszer 
biztonságát alapvetően meghatározza az újon- 
nan felmerülő kihívásokra adott válaszok gyor- 
sasága. Ezért fontosak az olyan, üzleti vállal- 
kozások és egyetemek, kutatóintézetek között 
létrejött kezdeményezések, amelyeknek kö- 
szönhetően megoldások szülernek integrált 
biztonsági rendszerek építéséhez, amelyek lo- 
kális intelligenciájukkal tanulásra képesek. 

A védelem különböző aspekrusait megvaló- 
sító eszközök együttes alkalmazásával egy lé- 
nyegesen jobb biztonsági rendszer építhető fel 
Így biztosítható, hogy a telepítés pillanatában 
kockázatarányos védelmet garantáló biztonsá- 
4 rendszer tulajdonságait hosszú távon - akár 
a biztonsági rendszer teljes életciklusa alatt ís — 
képes legyen megőrizni. 


Méz 
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jdber 10. Audapost DC IP Communicat 


0n5 Roadshow CEE 2006 — VOIP. 
A kommunikáció jelene és jóvóje 
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TOVÁBBI ESEMENYEK 


www.computerworid.hu/esemenynaptar 


Tisztelt Otvasóink! 

Továbbra is várjuk kérdéseiket, 
felvetéseiket és véleményüket 
a levelek Didg.hu címre. 


Tudnak olyan funkcióról, aminek a segítsé- 

gével a Microsoft Excelben billentyűkombi- 

nációkhoz parancsokat lehet adni? 
Köszönettel: P. Viktor 


Sok fölösleges kattintást megspórolhat, ha a 
gyakran ismétlődő, esetleg több lépésből álló. 
feladatokra (például szóveg formázása) mak- 
rókat rögzít a Microsoft Office termékekben. 

A funkciót az Eszközők/Makrók menüpont 
alatt éri el. Rákattint az Új makrórőgzítésre 
parancsra, A feljövő ablakban nevet ad neki, 
és megad egy billentyűkombinációt. Ezután 
az OK-ra kattintva indul a felvétel. Szép lassan 
végezze el azokat a műveleteket, amelyeket 

a magadott billentyűkombinációtól a későb- 
biekben vár. Ezután kattintson a $top-ra, és 
már meg is van. A rögzített makrókat később 
szerkesztheti, illetve törölheti. ÁG 


s AMI már dühítő" című online hírünkben az 
AMD markotingfogásáról irtunk (DttosZAuaa 


computeowortd hulcikkakaműmardketmo 
A hírhez Gábor a következő kommentárt 


JDONSÁG! . Online híreinkre 
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Hurd is érintett? 


Azonnali hatállyal lemondott Pan 
Dunn, a HP elnöke. Marit Hord, a vállalat 


vezéngazgatóga elismerte, hogy voltak ím 


formációi a nyomozás egyes szakaszairól 
Szeptembe 


kezett a HP lchallyatási ügye 


22-én új fejezethez ér 


A vállak: 


igazgatótanácsa és Patricia Dunn elnők 


korábtran abban állapodott meg, ! 


Dunn januárban mond le pozíciójáról 
Ahogy a botrány dagadt, az elnök úgy 
döntört, hogy azonnali hatállyal lemond, 
helyét Mark Hurd veszi át 

[ 


len az ügyben. Szepteri 


y Hurd érintet 


úgy tűnt, he 


N-én azomban 


a Tbe Míarbington Past több olyan e-mailt 
hozott nyilvánosságra, amelyet HI-veze 
tők küldtek egymásnak. Ezek között egy 
sána olyan, amelyet Hard személyesen 
küldött volna (a lehallgatási üggyel kap 
csolatban), de többször hívatkoznak a ve 
zérigazgató jóváhagyására. Egyik alkalom 
mal Kevin Hunszker; a HP jogtanácsosa azt 
javasolta, hogy a vállalat készítsen egy prc 
ációt, amelyben új, hamarosan be 


ezctendő kézi eszközöket mutatnak be 


fűzte: Én már vettem részt hasonló , reklám. 
kampányban", és határozottan működik. 

A törvény nem bünteti az ilyen jellegű 
reklámozási tevékenységet, úgyhogy miért 
lenne ez tisztességtelen? Lépten-nyomon 
átverik az embert. Számítástechnikai eszkö- 
zöknél erre a legjobb példa a TFT monitorok 
késleltetési ideje, Van 12ms, 8ms, áms, de 
melyik a jobb? Kapásból mondanánk, hogy 
a 4ms, de nem mindegy, hogy a gyártó 
hogyan értelmezi a késleltetési időt. Ezt 
gyakran elfelejtik közölni, vagy nagyon alul 
az apró betűs résznél említik csak. Nem 
mindegy, hogy kigyulladóból elalvóba, a 
feketéből tehérbe vagy szürkéből szürkébe 
lelenti azt az a bizonyos 4áms. Vajon tudja-e 
valaki, a három közül melyik a jobb? 


Köszönjük az érdekes észrevételt! Ha vakaki tud 
hasonlót, ne habazzon megin (A szerk) 


Érdeklődnék, hogy milyen előképzettséggel 
felentkezhetek a Cisco Hálózat Akadémiára? 
Köszönettet $. Malvin 


Hivatalosan nem szükséges semmilyen 
előképzettség, a tanfolyam az alapokkal 
kezdi (A szerk) 


A ha 
volta kiszívár 

arok, akikhez elj: 
és kiken kere 
velet küldő 


ntácsót ezek után hagyták 


u peres 


ni, hogy megratálják, kik 


a belső informáoók 


tül. Hunszker már 


)unn-nak, s arról tájék 


ta, hogy néhány per 
és azt mondta, 
léssel, formai 


shingtan Post nem k 


bogyan futott 
az e-mailekhez. 
Hu 


rás több szakaszáról, 


ismerte, hogy tudott a nyomor 


5 nészt vett alyan ér 


tekezleteken, amelyeke 
beszéltek. A ve 
kapott ogy 


ezrek 
Elöl 


vashattam volna, el kellett volna olvasnam 


mailt, amelyben ús 


a nyumozást, de azt nem olvasta c 


mondta, majd hc 


ere meggy 
sem, hogy a kiszívárogtatók ártottak a vál 
lalat hírnevének, valamint hatékony mi 


ködésének." Az elnöknek kötde 


nyomoznús az üj 


jékoztató végén Hurd 


A vaj 


laszolt újágírói kérdésekre. Mint mon 


ta, szeptember 28-án mes 


resszas alb ti tanúsko 


rottsága előtt, 


nemn ak; 


fog az üggyel kapcsolatban, 


hogy a most elhangzorrak befolyásolják 


meghallgatást. 


Nem aprózzák el 


wwwexpressz.hu 


Megújult az Exprcssz.hu internetes apró- 
hirdetési oldal, Az arculatában és strukrú. 


nhir 


rájában is áralakítort portál a mag: 


detőknek ingyenes hírdetési lehetőséget 
kínál: az apróhirdetések között böngésző 
felhasználók 29 témakör több száz alka 
tegóriájában válogathatnak. A látogatók 
használhatják a szaladszavas keresőt, és 
többféle szempont szerint szűrhetik, ren 
ik a ralálatokut. A részletes kereső 


detések közöm 

A vállalati hirdetők saját aldomainnel 
elérhető, kizárólag a cég hirdetéseit tartal- 
mazó Partneroldalt hozhatnak létre. 


Új utakon 


www.nnn.hu 


Megújult az Urvonalteruhu sz 
most már akár teljes ablakosra ís nagyítb 


tó rérkép több új funkciót kapott. Az egyik 
ezrek közül a fokozatmentes n 


ság, amely egy csúszka szg 


mbbal 


nálharó. A snutat" g 
ges pontra kattintva kérhetünk bővebb ir 
formációkat. A snagyít" gombor lenyom 
va kijelálhetjük 


szeretnénk közelíteni. 


1 a területet, amelyre rá 


A mozgat" gomb. 
bal pedig az eddiginél könnyebben navi 
gálhatunk a térképen, A keresési merőben 
most már GP$-koondinátábart ís megad: 
hatunk, de a térképre kattintva is kielölhe 
tűnk két tetszőleges pontot, amelyek kő. 
rőt közlekedni szeretnénk F 
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Felmérés 

Szervezett bűnözés a levélszekrényben 

eeegete eme szamon zsezájl sre riáseseler szerese] 
alász-ú rjedt világ megtévesztőbb módszerekkel próbálnak 
második félévéh képes bizalmas NÉNSNZEZŐTSAz s Szltszet a 


athali űrők és az 


ági megoldások 


rülésével ís próbál 


gázesesza ő ÉVÉN olvasóink szerint állít t 

nikább 1 A Syinantoc szerint 
4 ik neg az adathalászathoz ha 

u probalnak beza agadási (Do5S) rá 
sorban a pénzüg 5 egyre nagyobb kocká 


969 atot jelent. A cég f 


ig 


mérése szerint naponta 
több mint hatezer Do$-. 
támadással kell számolni 


orban ki 


nböző kár 


tékony programokkal 
fertőzött számítógépeken keresztül való. 
lnak meg. és többnyire előre meghatá 
weboldalak ellen irányulnak 
Hardver 


Telefonba sűrített 
számítógép 


multimédiás jk mellett GPS-na 
ható. Az N95-öst 


nöke, Amar Vánjoki valósá; 


számítógépnek nevezte 


zülék érdekessé 


A ké 


alatt van egy billentyűzet. amelyet két 


ányban lehet eltolni. Egyik esetben a te 


lefon hagyományos billentyűzete tűnik 
el, a másikban n mb a zene gy 
ádoó lejátszásához és megállításához 
A GP$S-navigátorként is használha. 
Junipot met 4 
alád: ag tó készüléket a The Maps alkalmazás 


sal együtt szállítják, arni több száz ország 


érképét tartalmazza. Az öt megapixeles 


kamera Carl Zciss opcikával van felsze 


resz seeton zrrság meres relve. A sajtóközlemény szerint jó minő 
emzrmén tejem áreye "ememerató a x 
Támár mer nmznána rip Gyárrnói ségű fotók és DVD minőségű videofel 


A készüléknek 
ÍV-kimenete van, támogatja a Universal 
Plug and Play (UpnP) technolk 
WLAN hálázatokra kapcsolha 
Sk 


vételek készíthetők vele 


miát és 
), tehát 


telefonként ís működik. A telefon 
zett HSDPA hálózato- 


a 3 nek be 
kon használható. 
Az első N95-ös készülékek 2007 első 


negyedévét 


a jelennek meg, elsőként az 


amerikai piacon. Nem támogatott áruk 


550 euró lesz. Vin 


HE 


A HP és a DIRECTV 12 éves kupcso- 
latukat 
TT-outsourcing szerződést kötöt 

tek, mintegy 500 millió dollár érték. 
ben. Továbbra is a HP biztosítja a 
DIRECTV-nek azokat az TT-űzemel 
tetési és alkalmazástesztelési szolgál- 


évvel meghosszabbítva új 


tatásokat, amelyek az új promóciók és 
szolgáltatások bevezetésében, az ügy 
félszerzésben, valamint a műholdas 
televízió-szolgáltatások gyors és pon- 


10s szárotázásában segítik a műsor. 
szolgáltató vállalatot. 

Emellett a jövőben is a HP szolgál 
tarja a DIRECTV számlázási és nem 
számlázási jellegű (CRM) környeze- 
teit. Szolgáltatásai kiterjednek a rend- 
szerintegrációra és -felügyeletre, a 
LAN és az adatközpont üzemelteté. 
sére, a verziókezelésre, az adatbázissal 
és az alkalmazásokkal való együtumű- 
ködésre, a változáskezelésre, a kapa- 
citástervezésre, a katasztrófaelhárítás. 
ra és az új technológiák bevezetésére. 
A HP Magyarországon is aktív ezen 
a területen; már 10 éve kínál TT-out- 
sourcing szolgáltatást hazai ügyfelei. 
nek. Országos kiterjedésű szolgáltató 
hálózata ma több mint 10 ezer mun- 
kaállomást, 3000 aktív hálózati esz- 
közt és 800 SAP-munkahelyet üze- 
melter.F 


A Panda internet Socurity 2007 
jól szerepelt az ICSA Labs tesztjén, 
amely a Windows XP alatti biztonsági 
fenyegetettségek elleni védelmét vizs- 
gálta. A termék az in-the-wild (,v 
don élő") listán szereplő vírusok 100 
százalékát észlelte, valamint a Desk. 
top/Server Anti-Virus Derection ka- 
tegóriában az ICSALAabS összes teszt- 
mintáját, beleértve a sokalakú vírusok 
felismerését és az úgynevezett hétköz- 
napi fertőzőket, amelyek a Wild List- 
re való bekerülés küszöbén állnak. 
A Panda Internet Security 2007 nem 
csak azokat a technológiákat 
alkalmazza, amelyek véde. 


CÉGINFO HÍRMOZ 


COMPUTERWORLD 200 


öktóter 


nek a vírusok valamennyi fajtája, va 
lamint a kérmprogramok ellen, hanem 
tartalmaz antispam, antiphishing, szű 
lói felügyeleti, valamint tűzfalmegold. 
sokat is. Továbbá egy speciális techn. 
lógia is belekerült, amelynek feladat 
az online személyazonosság-lopás el 
hárítása. 


Ontario állam oktatási minisztéri- 
uma az ESET Software NOD32 an 
tívírus megoldását választotta. A mi- 
nisztérium által kezdeményezett és 
finanszírozott projektben hozzávetől 
gcsen 6000 iskola több m 
hálózatba kótött számítógépére licenc 
lik a NOD32-t Olyan vírusírtóra vol 
szükség, amely lehetőség szerint mi- 
nél több platformot támogat, emel 
lett nemcsak vírusok ellen véd, haner 
a kémprogramok és a kéretlen rek- 
lámprogramok ellen is. 
Összességében 120 ezer tánár és admi 
nisztrációs munkatárs, valamint 2 mil. 
lió diák használja majd a bevezetett 
megoldást. 


it 350 ezer 


Az SAP AG és a Uníversíty at Al- 
bany (State University of New York; 
részeként működő Center for Téchnc 
logy in Government (CTG) új mód. 
szertana — a puszta pénzügyi mé- 
rőszámokon túlmutatva — segít a 
kormányoknak pontosabban meghat 
rozni TT-beruházásaik értékét. 

A CTG által kidolgozott és az SAP ál 
tal támogatott új módszertan neve; 
Public ROI (Public ROI - Public Re 
turn on Investment, a kormányzati be 
ruházás megtérülése). A Public ROL jol 
szemlélteti, miként lehet a kormányz: 
szektorban teremtett érték mérése 50- 
rán rúllépni a költségmegtakarításon, "s 
Kkimuratni azokat a kormányzati műkö 
dés integritása és átláthatósága terén j: 
lentkező előnyöket, amelyek pozitív har 
tását az érintettek — a választópolgárok 
és a politikusok egyaránt - széles kör 
ben élvezik. 


követni az IT-szakmi 


jalötver 2. COMPUTEMKORLD 
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Hardver 


Logitech-újdonságok ge 


A beviteli eszközök piacvezetőjénél hagyomány, hogy új termékeit évente 
két alkalommal mutatja be: tavasszal a CeBIT alkalmából és ősszel, iskola- 
kezdéskor. Most sem volt ez másként. 


mutatott termék rrák n notcszgéppel k r 1; i 
Lapunkban részlet ik aribilis, amelye ( I 
majd a Logitech újdoi 
addig is ízelítőt adunk a legérd 

ebbekről. Sk 

Az Egyesült Ál! 
ideje már több hc nélk A 
adnak el, mint hagyományos asz ] 


gépet, és ez a trend az eg 


a érvényes lesz a közeljövő. 


ben. Számos felhas: 


zárólag csak mobil 


s kénytelen-kelletlen 


annak összes hátrányáv 


a zsugorított méretű, kény 


len billentyűzettel, a túlérzé 


vagy egyszerűen csak , nemsz ű 
retem?" — tapipaddal, vagy a kí- 1 
jelző kialakítása miatt a gép fö. késs . 
lé görnyedéssel. Ezek inspirálták t bár Bi 
azt a dokkolóállomásra emléke kir hív 
tető billentyűzetet, amely szem aránt ak 
magasságba emeli a lapto. A készülék néhár pot. A Logiítect 
at, így annak beépí bbi prémium mondták 
t már azzal ága: háttérvil t 
feljavítja", hi 1, kihangosító funk készülékh. 
nyelmes po: ató csengőhang [: 
lyezi. A bi ( fess 1 kk 4: k 


etH 


val együtt bárhol elhelyezh rakkal a 


szemlátomást teljes ér 


tékű, numerikus klaviatú 
rával készült, de valamilyen ért 
hetetlen oknál fogva a legfelső 


a lakásban, mert 


a mellékelt USB-csatlai növeljék. 


— Rendelje meg hálózatának védelmét közel 


úg 7097 kedvezménnyel! 


term: Panda BusinesSecure with TruPrevent 
u. termék megrendelhető munkatársainknál, vagy viszonteladó partnersinken keresztűl 


1 Októberi Panda Licenc Hét - 2006. október 9-13. között 


A termék ára a licenc hét alatt 12 430 Ft táfa/licenc helyett 3 985 Ft 1-áfa/licenc 


Panda Software Hungary 


www.pandasoftwaré hu, 


jelesúdpandasottware.hu 
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Frendek 2007-ben váll 


Ha azt ellopják, vagy ha a: 


Evolúció vagy revolúció? — Szeme 


Intormatikai berkekben a legnépszerűbb téma a biztonság és az azzal a valóban biztonsáj 
kapcsolatos kérdések - különösen, ha a jövőről esik szó. Megkérdeztünk 
néhány szakembert, hogy mit vár a 2007-es, illetve az azt követő évektől. 


Hamarosan ugyanczek 
nák a PIDA-kat és az okostelef 


VALÓ VILÁG 52 


Annak, aki noteszgépet használ, 
nem csak az adatbiztonságra kell fo- 
kozottan figyelnie, hanem a gép fizi- 
kai biztonságára is. Azon túl, hogy a 
rendszeres adatmentés nagyon fon- 
tos, ezt érdemes kétszer ís megten- 
ni, és a mentett információkat lehe- 
tőleg különbözö földrajzi helyeken 
tárolni. Még egy olyan felhasználót 

1 ís érhet kár, aki tisztában van a biz- 
a tonsági mentés fontosságával. Egy 

k k s ismerős szakember egy betörés s0- 
rán nemrég a teljes adatállomá- 

k éssesága 98 § nyát elveszítette a biztonsági men- 

8 s zó éget tést tartalmazó külső merevlemezzel 
együtt. A több százezer forintos gé- 
pen túl egyheti munkája is odalett, 
amelynek értéke ugyancsak százez- 
res nagyságrendben mérhető. Az eset 
tanulsága, hogy ha USB-s merevle- 
mezen tároljuk az adatainkat, ak- 
kor a hozzá adott bőrtokokkai óva- 


ágnak Mit tölthetnek le a kollégák? 


tölt Fizikai biztonság 


Mobil védelem A osébbt évák figfászzévelnék érddür 


$vajci bicska k slágertémáj nal F [ funkciót hordoznak 


k opcimálisabbá tétele 


A jövő CPU-i 


A Sun Micrc 


A legk 


tosan bánjunk, ugyanis egy betörő 
ahogy ez most is történt — könnyen 
pénztárcának nézheti, és azt is mad 
gával viszi. A noteszgépekbe beépi- 
tett egyszerű biztonsági megoldási 
nem védik meg az adatokat egy hozi 
záértő illetéktelen személytől (bár 
valószínűleg itt csak egy egyszerű § 
tolvajról volt szó). A legújabb megoli 
dás, a beépített ujjlenyomat-olvasó íg; 
inkább csak kényelmi megoldásnak § 
tekinthető, elsősorban a bejelentked 
zést könnyíti meg azzal, hogy helyető 
tesíti a jelszót. A noteszgépből ki- 
szerelt merevlemez egy asztali gépd 
re kötve minden korlátozás nélkül. ő 
olvasható. Akik érzékeny adatokat 
használnak, azoknak mindenképpeíj 
érdemes valamilyen titkosító szoftá 
vert vagy hardvert használni. Ilyen 
például a TrueCrypt (http://www. 
truecrypt.org/). 


kat adattal ellát 


olvasni belőlük az informácii 


het hatékonyat; 


ábbá mik 


ökkentése is eg 


1T-stratégia 


mberben mi t 


román informatikai miniszter a 2006. s 


2009-es Export Branding Stratégia 


részeként az TT-stratégia című írást 


A minisztérium weboldalán is közzétett 


dokumentumot az érintet 


a 
ÁE! 


vagyis a kereskedelmi mi 


2007 elejétől két új tagja lesz az Európai Uniónak: 


curópai piacokon 


Románia és Bulgária kemény feltételeket vállalva 95zág az ! I-re v s a 
fog csatlakozni — s ezzel újabb piacok nyílnak meg "595 hogy 11 ss ng dgeterű ir 

a magyar cégek előtt. Az információtechnológia isjásék Rörsádtke rerval 
érdekesen fejlődő terület ezekben az országokban; 35; piacán. A PAC elemzé rint 2006 


igyekszünk felvillantani, hogy milyen a két ország an 30 s 
1T-piaca, s milyenek a befektetési lehetőségek 


a magyar cégek számára, 


román IT-piac jellemzéséhez a Bukarestben 
jelen levő francia piackutató és tanácsadó c 
a Pierre Audoin Consultants (PAC) n 


sai adtak s 


zött a román IT-piac átlag 
szolgáltatásban és szoftverben - a magya; 
ac csupán 10 százalékkal fog 
Magyar cégek felfedező úton 
A magyai 


zásának pillanatában kez 


ok nem R 


atlako. 


már korában tu 


; ami Bulgáriát illeti, az c is figyelnek erre 
erkesztője, Min A magyarok a: 


a PAC erővel 


Compute Imúlt években megkéts: 


tett. Joana igyekezrek bejutni 


a MOL 


tanácsadója, sze gyobbak s az TP 


rint a kelet 


óta s mellettű 


közép. nagy ís fell 


sával. Most a banki szektos 
átszik Jekesebb 
nek; az OTP látványo. 
aa 97 igyekszik piaci 
részesedést szerez- 


ni Romániában, 
az MKB pedig 


megvásárol 


ta a Romextera 


Bank 
nr f) 

ERP.pr kak 

A PAC r t k 

nekm A magyar vállalko 


tások nem Románia 


év EU-Gsatlakozásának 
k pillanatában kezdik 
el majd felfedezni a 
bég, § román piacot, már 
gek, m korában tudni lehe 
irodát nyitnának Bukarcstb tett. hogy nagyon 
vag] azsván ís figyelnek erre 
nak v ár a lehetőségre 
A PAC ( r k 
je, Eugen 
rint a román piacon az a siker ho 
már indulásk felelően jövedeln 
Ezt két úton lehet elérni: vagy olyan tevékeny 
Megszívlelendő tanácsok 
A PAC már több európai TT-csapormak 
tett bejutni a román piacra. Tapasztalata: t 
legnagyobb nehézségek ndó c 1 
tének pontos felmérése, íl a pénz a 
ők megszerzése körül voltak - ha azok a pénzügy 
formációk nem voltak el: áttekinthetők va; 111 
ítak a nemzetközi szabványokhoz. A hel 
petencia nem akadály: a román piacon felkészültek a: 
TT-szakemberek, és - főleg Bukarcsten kívül 
dolgoznak 
Ami az TT-cégek értékének felmérését illeti, a tu 
lajdonosok várakozásaival van baj. Ezek a várakozások 
vúl magasak a norr ásárlási árakhoz, a bev 
telcihoz, nyercségesi v a meglevő 
déseihez képcst. A tulajdonosok olyan árat várnának 
a saját cégükért, amilyen majd csak 2007-ben vagy 
2008-ban lesz normális", megszokott ár. Azzal ís szá 


molni kell, hogy a kis ós közepes 


gek működése többnyire egy embertől 


10 vensompare FÓKUSZ COMPUTERKDALÓ 2006. októb 


MAGYAR CÉGEK KELET-EURÓPÁBAN 


csupán 


k azt a korábbi irányzat. 


Ország GDPWTŐ — / Munkanélkültség olják, hogy a piacon többévnyi viszonylagos pa 
Románia tán fellendülés következik 
§ 16 1 mio tt 127756. 
een A legjobban növekvő cégek 
Az IDG a legerősebben növekvő bolgár cégekről 
si aaa listát: az é a Varna Business Services (272 
$ növeke az IBS Bulgaria százalék), a SIRM 
£ a kt ula; ry nind a cég p 100 ICT-cég hstája szerint a mobilszolgáltatók Group (16 ázalék) és a TéchP (1 ázalék). 
akri k Ha a vá eza 13 milliárd euró bevé 9 A gár ICT- piacon az átlagos ofit 6335 milli 
gura a: a kk az új ajdonosnak ázalékkal többhi mi: leva; ebből az TT eké 673 millió leva, Az elemzett 
jé 1I számolnia - mert nem a Mobitel a piacvezető; 2 TT-cégek közül 11-nek egymillió leva felett volt a ny 
jd senki, ak: kapcsola! ár leva volr a bevétel, lt AT 
f nr), 8.6 százalékkal több, min K v n együtt az exporthx 
korábban. Ezek a jó ák rá ázalékát szerezték m 
Számatatzuhatag az osztrák Telekoi 5 má ics, a Sciant, a Dar 
k Je ár Compu world ában 1 milliárd óért megvásárolja a garia, a Nemetschek, a Ril 


v biltelt Solutions, a SIRMA GROUP, a Digital M 
gár IC t nilliárd eu Ami az TT dia Technologies, a Fadata és a Ouality Hc 

a Iliái a] A agjai Ti úk szoftverfejlesztéssel foglalkozik 
k ICT a7at k jes bolgár TT ac 2005-ben közel 4. 

ívk kt ki. Az IDG 12004 1 mil ; értékben exportált — egy évvel 


lőtt még csak 25 millió euró értékben 


ázalékos volt a növekedés 


IT-tizetések 


sterworidtől az IT-cégek 
1 is kaptunk adato: 
galábbis a Tor 


int. A legnagyobb bevallot 


0 ezer forint), a legalacsonyabb 


25 ezer forint), A Coputerworld főszer 


2005. évi adatokat az idén jócskái 


y. hogy a He 
Jalko: 


ítási központot nyitort S; 


tatja majd az a tú 
kard ezer alkalmazottat 


A munkakörülmények és a fizeté 


változtak; ma nincs elég b 


oztathatnak 


megfelelő 


orrat, ha együttműködnek az c 
nekkel, Az oktatási int 


n alakítja ki a rantervet, hogy a cég 


ényac 


nár az iskolapadban megtalálhassák a jö 


beli alkalmazottakat 


Kormányzati segítség 
Az InvestBulgaria Agency kormányzati int 
weboldallal és hasznos adatokk 


árja azokat a cégeket, amelyek Bulgáriába 


trax, a Motr gyekeznének pénzt befektetni. Bemutatja a 


ola Bulgaria, az Informat t, s röviden leírja az országban már sikeresen letele 


. paraflow Cor pedert külföldi cégek sikertörténeteit. A külföldi befek 
T Bulga-  tetések nagyságáról ís találni itt adatokat: az első hely 
s 2005 között 25 16 millió dollárt 


ria, a CNSys, a RAD G 
CT és az APIS Bul 


az országba. Magyarország meglepetésünkre 


Az TT-cégek be án, 560 millió dollárral; a Vidcoton é 


ár piacon OTP valt a két legnagyobb magyar befektető. ? 


lei szerint a 


2005-ben a 2004-es év ada 


talhoz képest 39,7 szára 
lékos volt a növekedés. F 
igen nagy bővülés, mert eg 
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Szervezett segítség 


A földrajzi közelség, a jó helyismeret és hosszú 
múltra visszatekintő, jól működő személyes és 
szakmai kapcsolatok kézentekvővé teszik a ha- 
Zal és balkáni országok IKT-szektorának együtt- 
működését — állítja Bartalos Jenő, az Informatikai 
Vállalkozások Szövetsége (IVSZ) nemzetközi kap- 
csolatokért felelős vezetője. Ebben a viszony- 
rendszerben a tapasztalatok alapján kiemelkedő 
szerepe van Romániának és Bulgáriának. 


magyar Informatikai Vállalkozások Szövet 
ge Bartalos Jenő szerint a román (ARIES 
ANIS) és a bolgár (Basscom, BATT) IKT-szö- 


vetségekkel is jó kapcsolatot áp 


a megfelelő kor 
mányokkal együttműködve mindkét irány 
ba szervez üzletembereknek találkozókat 
tanulmányutakat, illetve részt vesz a térség 


nagyobb rendezvényein, kiállításain, s kép. 


viseli a magyar IKT-szektort 
Az IVSZ ezekkel a tségekkel kon 


zorciumi partnerként együttműködik tá 


curópai uniós projektekben, 

főleg EU-s pá- 

lyázati pénzek elnyerésében, A napi mun: 
fontosabb les; 


s a 2007-2013-as idő. 


s ez 


kakapcsolat egyre z, mivel a 


hamarosan induló, 
szakot meghatározó Hetedik Keretprogram 
(FP7) és CIP nem kis anyagi lehetőség- 

gel jár - ezek a programok közös nemzet 


közi projektek indítását segítik elő. A kö. 


zös gondolkodás elősegi 


rokerage Event"-eket, vagyis pályáza 
ti partnerkereső rendezvényeket 
szervezett, és a projekt költségve 


téséből anyagi tám 


gatást adott a 
kiutazáshoz azoknak a cégeknek 
amelyek jó projekttervvel jelent 

keztek. A legutóbbi ilyen 


vény Thesszalonikiben 


már 
ánk urán, 2006. szeptember 
s október 1-je között. 


Az uniónak is fontos 
Bartalos Jenő szerint az EU látha. 
tólag sokat tesz azért, hogy ezek az 


bb EU-projekt 


yenek részt: a meghirdetett 


országok minél 


benv 


programokkal segíti az. együrtmű; 


ködést, a felzárkózást. Ebben a kö: 
zegben a balkáni verület minden jel 
szerint a következő időszak egyik fontos főkuszpont 
fáv 


álik, s ezáltal nagyobb figyelem jut majd a csat 
lakozó arszágokra 

A hazai hatóságok sem ülnek ölbe tett kézzel; az 
ÍVSZ és a Gazdasági és Közlekedési Minisztérium 
előreláthatólag még ebben az évben megrendezi Bu. 
dapesten az I. Balkándy Magyarország Infokommu 
nikációs Fórumot. Bartalos Jenő szerint szintén a 


kát mindk ! 
az Inter keret 
idén, decemberben az IVSZ a ITDH ki r kat at: 
ben román-magyar üzletemberi találkoz 
Bukarestben. Ez a mény azt mutatja, hog 
a m ar-román és magyar-bolgár nűködi Felfutás előtt a román piac 
nek megvan a szövetségi hátter krmai tám Takács [ rint nán 
k ny p ad k 
Fókuszterületek § 1: 
Bartalos Jenő elme ndolkodá netk á 
előmozdítására együttműködési fókuszterületeket ha bb szolgáltatók t települ K 
tároztak meg, illetve alakítottak ki az együttműkű gek előtt még r 
ben. A legfontosabb az, hogy közös ályázat mánia; szoftv 1 k 
kat nyújtsanak b. főleg a 2007 € k rt fu níai 
Hetedik Keretprogram és CIP LA tá 
közlés, az IKT-biztonság, cS fej ant 
fontos munkai dekc z ugyancsak gyúrtműköd 
f kihelyezési terület: az IVSZ 1 
munkatársát már tőbi ár vállalk megnyílha 
s megkereste azzal a határozorr ké s alább négy Tt a! 
gy ajánljon olyan magyar cégeket, ar ál ac. Több romániai 
lyek forrást helyeznének ki Bulgáriáb. knek 1 
al megalakult Ú Tár k 
Román-Magyar ÍT Üzleti Tanács ét igyekeznek emiart mat k 
Az IVSZ közreműk 1— még a volt ső feladatokkal is bős ar cégek rom 
Informatikai és Hírközlési Minisztériun műhelytalálk n való meg 
mal közösen kidolgozott balkáni-magyar nését ís szervezi re ren 
IKT-keretrendszeren belül belül kialak a 
ti és vállalati szereplőkkel 1 a; at 


n megalakult a Román-M: 
Tanács. Az alakuló ülésen a m: 
matikai és Hírközlési Minisztérium, a 


omán Távközlési és Információs-tech. 


nolk 


gi Informanikai V ások Szövet 
sége (IVSZ) és a romániai informatikai szakmai 
szervezetek (ARIES és ANIS) képviselői vettek részt. 
Vt román távközlési és ín 
zerint a találkozónak a: 
tvevők az in! 


formatikai miniszter 


A szervezet megalakulásakor négy tó cselekvési irányt 
határoztak meg. A fó cél: segíteni a két tél szakmai 
szövetségeinek együttműködését, és ezáltal a két ország 
IKT-váltalatainak együttműködését 


beszédi a legfontosabb célja, 


nációtechnológia rerüle 


hogy ar 


tén feltérképezzék a két országnak közös érdekeket é 


üzleti leherőségeket, egyszersmind hasznosítsák azo. 


ka 
ka 
kai 
felhasználásáról 

Az IVSZ Takács Imrét, a Minor Rendszerház Zrt 
elnök-vezérigazgaróját kérte fel a magyar fél képvi. 


a tapasztalatokat, amelyeket a magyar Informati. 


és Hírközlési Minisztérium és a magyar informati vállalatok 


akma felhalmozott az európai strukturális alapok 


seletére. Takács Imre szerint az első m. 


megállapodtak egy közös adatbázis kialakításában; ab 


ban sok szetnpont szerint lehet keresni, s arra támasz 


kodva a tagság konkrét partnerkapcsolatokat alakíthat 
majd ki, Nem kell a szöve! 
sére várnia. Az IVSZ felajánlotta, 


égek sokszor lassító, ope. 


ratív közreműki 
hogy szakértői közreműködéssel segít a Románia 

EU-csatlakozásához szükséges GVOP (Gazdasági 
Versenyképesség Operatív Program) kialakításában. 
Ez kézenfekvő felajánlás volt, mert a magyar cégel 


már sokféle tapasztalatot szereztek 
, sok mindenben segíthetnek te 
hát. Ez a tanácsadói munka már meg ís kezdődött 


pozitív és nega 


tív tapasztalatot ís 
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Az XAPT Hungarynek a jól csengő cím mellett már nemzetközi sikerei is vannak. A budapesti cég 
Románia után Kanadában is leányvállalatot alapított, és szakembereit a Microsoft bevonta saját 
vállalatirányítási rendszerének fejlesztésébe. A Megatrend is 2002 óta van jelen a piacon, és azt 
tanácsolja az ingadozó cégeknek, siessenek a külföldi megjelenéssel. 


M 


né: 
2. amely 
zi a levél 


ridónapió kezelé 


adataihoz és 
2 a tunkcionalítás 


FEJLESZTÉS 5 


például a rendelésfelvét a számlá t. Az Info: 
egbízható és magas szintú mobil informatikai 
kel már több éve jelen van a izetközi 
in projektvezető szerint ezen a terú- 
leten dinamikusan változnak az igények. Az ERP- és 
a CRM-gyártók mellett napjainkban a vállalati megol 
dások szállítóinak ís szinte kívétel nélkül kaput kell 
nyítniuk a mobil mego ok felé. 


IntomatiX különleges alkal 
iban jóval kisebbé te 
1 tetszóleg 
n átültethető vele 
(a CAS 
emiatt bizta 


COMPUTERNORLD 2006. 


Kézenfekvő megoldás 


már: vannak közöttük orvoslátogatól, raktári 


logisztikai és SFA-rendszerek is. Mivel a cég folyamatosi 
érdeklődést lát egyéb ális rendszerek fejlesztése 
íránt ís, ezért úgy hogy a már több pi 
formon és különböző termékekben bizonyított m 
kommun eretrendszerét termékként i 
A mobileszközök különbdözőségéből adódó fejleszt 
nehézségekre megoldást adó MobiAccess a független 
tverfejlésztó cégek, valamint kis- és középvállalatokú 
az ügyfelek elvárásainak 
eló mobil megoldásokat 
és ERP. 
tók, valamint a kis- és középvállalatok fejlesztói 
jmmunikáció: 


tával azonnal piacra kerül. e 


20906.10.03. 


ÜZLE 


Szuperakkuk 1000 oldal percenkent 
A hidrogén alapú üzemenyagcellák újabb Az izracli College of Judca and Samariz 
két kutatója JeTrix néven új tintasugar 


A JeTrix egy 


nulátorok teljesítméni tert használ, mi 


ártörést jelenthet a ha 


ionos megoldásokhi nden pontján 


Logitech már 25 év óta velünk van. Hízelgé Apple-t. Pedig ők is éppúgy egy garázsban k 
és túlzás nélkül állíthatjuk, hogy termékeinek mint az alr 
minősége révén világszerte elismert: nem is legendává váláshoz 


egy olyan újdonságot készített, amely kiérdemelte 


gye ist Pak Mi kel la 


Egerek jönnek, egerek mennek... 


an pozitív, de valahogy még Ha a Logitech amerikai cég le 


Iső" jelzőt. A közé a néhány cég közé tartozik, an 


lyik mérlege folyama 


sem lengi körül őket olyan aura, mint mondjuk az kor a három alapító — Dan 


Kvizkérdésnek is jó lenne: garázsból indult — világ- 
méretű céggé vált, 25 éves, számos fejlesztés 
fűződik a nevéhez, és termékeivel mindenhol ott 
van. Kiről van szó? [irla: Samu Jozso) 


14. men camaámruzátáta 


a, Giacomo Marrm - biográfiája nem 


csak szigorúan a tényeket közölné, ha; 


a valamilyen 
x aurát ís teremteni körülöttük, 


nem biztos megpróbál. 


ogy a megalapítás helye, a ga 


ül is. Egyébként a legenda re 
51 a korszakalkotó terméket ki. 


álharjuk. Akár többször is. 1982-ben 


mutatták be az első egerűket, a három 
anbölyű P-4-et. A Commo- 
Sinclair ZX Spectrum 

al egyidős mutatóeszköz persze még 
em PC-hez készült, és nem a boltok 


polcán kínálták, viszont már azt az op 


chanikus technológiát használ 


az. egér golyója két ten 
gelyt forgatott Ezek ki optikat 
rzék között elhelyezett rácsozotr" 


közvetítették a soros ka 


ér elmozdulás 


-chnológia jóval 


a golyós egerek pi 
a eskedetmi termé 
re, a C7 PC-s egérre (ezt forradalmi; 
nak számító áron, 100 amerikai dollár 


alant kínálták) egészen 1985-ig a Mic 


indows 1.0 m -nési éverg 


tanak a ha 


kellett várni. 1989-ben szal 


baz formával, és 


gyosnányos 
lensetik az emberi kéz ívét követő S. 
ries 9 egeret. Ugyznebben az évben 

enik meg az első, hűvelyküztel mű 


ködtethető hanyattegerük, a [rackéMan 


ÜZLET 


1991-ben murat. 
ják be az első r: 


diótechnológián 

alapuló, veze 

ték nélküli egerű. 
ket, a MouseMan 


Cordlesst. 


Az egéren túl 
Bár kétségkívül 
leginkább muta. 
tóeszközeikről is 
merjük a céget, 
más termékvo- 
nalakkal is hamar 
megjelentek. Az 


első audioperifé 


ria, az AudioMan 
már 1992-ben a piacra került, egy kom. 
binált hangszáró-mikrofon megoldás 


képében. A korábbi embereket" hama. 


rosan követte még pár, mégpedig 1995 
ben a VideoMan webkamera és a Wing- 


kamera, piramis talapzat" megjelenésű 
eszköz az egyik legismertebb forma lett 
az iparág történetében — ahhoz hasonló, 
mint a Coca-Cola sajátos formájú pa 
lackja. A OuickCam azért is emlékeze 
tes néhányunknak, mert ez volt a legelső 
USB-s periféria, amit teszteltünk. 2001 
ben az amerikai Labtecet vették meg, s 
ezzel a lépéssel igencsak megerősítették 
az audiokínálarukat. Innen számíthatók 
a sokutas, THX-szabványnak megfele 
lő hangrendszereik, amelyeket nagyon 
ük okán — há- 


zimozi rendszerek részeként lárunk vi 


gyakran — pont minőséi 


szont A cégre egyfajta több lábon állás 


jellemző: változatlanul a PC-s bevíte 
li eszközök gyártása a fő irányvonaluk, 
de mindig igyekeztek , szomszédos" üz. 
letágak felé kacsingatni, 2002-ben piac 
ra dobják Xboxhoz és Playstation 2-hőz 
zánt vezérlőcszközeiket, megjelenik az 
első mikrofon-fejhallgarójuk PC-hez, il. 
letve bevezetik a mobiltelefon-fejhall- 


Man joystick. Mindkettő előfutára volt gatóikat, amelyekhez 2005-ben iP. 
egy-egy sikeres termékso- Playstation Portable kiegé 
rozatnak. A Logitech tör szítők társulnak. 2004-ben 
ténerében azonban voltak A Logitechnek hajtják végre a máig utol. 
olyan termé , ame herisersseíytőd só akvizíciót: felvásárolják 
lyeknek felhagytak a gyár pesraztoid az Intrigue Téchnolc 
tásával. Emlékszik-e még EZ EJEG vető és belevágnak az intelh- 
valaki a ScanMan kézi lap- a cég gyakortatitag  Ú gens tanítható távirányító 
olvasókra azokból az idők. saját fejlesztéseivel Jő) üzletbe 

ből, amikor még az aszta- erósíti a szemreb- 

lon létjogosultsága volt a benés nélkül má- A 22-es csapdája 
dokumentumok felett kéz. selő konlmrendát, A Logitechnek már régó- 
zel tologatott eszközök. eevdjémezs ta meg kell küzdeni egy 
nek? Vagy rémlik-e még költségeit. feloldhatatlan ellentmon. 


valakinek, hogy a Wing 

Man sorozatban volt USB 

HUB ís még azelőtt, hogy minden ki- 
sebb-nagyobb ázsiai elektronikai gyár 


ban ráálltak volna ezek előállítására? 

A Logitech még idejében szokott az 
dyesmikből kihátrálni. A cég történetéből 
igazi fiaskóra nem is emlékszünk, csak 
olyan termékekre, amelyeket a szakma, 
az újságírók nagyon szerettek, de a min 
lent eldöntő vásárlók valamiért nem. Mi 
nagyon szerettük az erő-visszacsatolásos 
iFcel MouseMant; ez a testében elrejtett 
motor segítségével a rázkódás érzetét kel 


minden kis ikonon, ablakperemen 
áthaladva, és még pár játék is támogatta 
de a 2000-ben megjelent 
eszköz nem fogyott jól 


a tochnológiát. 


Hamm, bekaplak! 

A Logitech számos esetben úgy terjesz 
kedett és fejlesztette kínálatát, hogy be 
ke 
azok termékeit átvette és feljavította. Az 
nlékezetes akvizíció még 1998. 
örtént, amikor a Connectixet vá 


kebelezett kisebb-nagyobb c 


sárolták fel és vele a OnickCam web. 


kamera sorozatot. A jellegzetes golyó 


dással: ahhoz, hogy ered 
ménycsek legyenek a pia. 
con, újabb és újabb technológiákat kell 
kifejleszteniük, új formákat tervezniük, 
s ehhez kutatásokra van szükség. A kon 
kurencia, főleg a nevenincs ázsi 

ai gyártók (de persze tudunk 
mondani nem is olyan neve- 
nincset, amelynek kataló. f 
gusát érdemes összevet 

ni a svájciak kínálatával, 

meglepő hasonló. 


ságokat találjunk) min 
den különösebb lelkífur- 
dalás nélkül utánozzák az 
újdonságok formáját. Gya- N 
korlatilag a cég a saját fe 


tésével a konkurenciát ís erősíti, 
amely így megspórolja a fejlesz 
tések költségeit. A piacnak teljesen új 
irányokat adó fejlesztésből, velső" ter 
mékből pedig volt bőven. A cég "98-ban 
elsőként dobta piacra a vezeték nélküli 
billenryűzet- és egérkombinációt, 2000- 
ben a mozgás érzékeléséhez a morgó 
alkatrész nélküli optikai technológiá: 

jú egeret, majd egy évvel később elké 
szítette azt, amiről akkor még azt gon. 


doltuk, fogyasztása miatt nemn is leher 


létrehozni: a vezeték nélküli optikai eg 
ret. Ennek egyenes ági leszármazottja 
2004-ben bemutatott lézer-optikai egé 


a készülék a letapogatáshoz és megvilá 


gításhoz az emberi szem számára láth. 


tatlan lézersügarat használja, amely pr 
cizebb érzékelést tesz lehetővé, mint a 
addigi LED-es technológia. A cég mir 
dig is élen járt a Blvetooth-technológi 
ában. Világosan emlékszünk egy bem 
tatóra úgy 2002 tájékáról, a CeBIT-ré 
ahol először tartottak bemutatót Bluc 


tooth adatátvitelt használó billentyűz. 
tel és egérrel, Mindazonáltal mind a m 


napig a Logitech , golyóálló", saját rá. 


diós adatátviteli eljárását találjuk meg 
legtöbb rermékükben, míg a Bluctoot 
megmaradt a kínálat csúcsát képviselő 
DiNovo billentyű-egér párosnak. Enr 
az az oka, hogy a Bluetooth lapkakés 
lerek ára nem ereszkedett olyan mély 
ségekbe, hogy a rájuk épülő adatbevi 
teli termékek ár: 
szinten legyen, másfelől a Bluetooth t 


a piac által cl 
lomhának bizonyult — egészen ponto. 
az cnergiatakarékos üzemmódból felé 
déshez szükséges idő rúl hosszú ahho; 
hogy a játékosok igényeinek megfelel 
jen. Így maradt a jól bevált, régi tech 
nológia. 


És a jövő? 

A Logitechnek nincs könnyű dolga, 
ami a játékvezérlők, mutatóeszközök 
fejlesztését illeti, hiszen az emberi ki 


amelyhez igazodniuk kell a fejleszté: 


seknél, változatlan. Mivel a cég — ahogy 


már említertük — több lábon áll, cz 


on valószín 
hogy a jövőb-e 


nag 


újabb ter 
mékcsal 
dok jel 

nek majd 
meg 


kínálatuk 
ban. Az elmúlt 
huszonöt évben mind 
tudtak újat alkotni, Nem egy esetben 
ők taposták ki azokat az ösvényeket, 
amelyekre az iparági konkurensek is rá: 
tértek. Bár kora és elismertsége elleni 
re a céget nem övezi olyan misztikus 
aura, mint pár iparági kortársát, min 
denképpen meg kell emlékezzünk ról 
Boldog szül, 


ésnapot, Logitech! 
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eresünk: tapasztalt TT-szak 
embert széles körű technikai 
szakértelemmel, munkatapasz 


mind a régi, mind a legújabb 


alat 
rendszerek működtetésében, Legyen 


kiemelkedő elemzői és problémameg- 


oldó képessége, kiváló kommunikációs 


képessége, emellett pedig mind csapat 
ban, mind egyedül dolgozzon hatéko. 


nyan. Feltétel az üzleti folyamatok me 


szerzett tapaszt 
ri képes 


lati struktúrák alapos ismerete. A vevő. 


nedzselésél at, a 


projektmene; s a válla 
orientált magatartás elvárt, értékesítés- 
menedzsment háttér előny 
Már nem kérdés, hogy az IT-szek 
tor természetében a hagyományos tech. 
nikai támogatóközpontbál innovatív üz- 
leti partnerré fejlődik, ezáltal az új arcú 
IT-osztály elvárásai is gyorsan változnak. 
Míg a technikai szakértelem továbbra 
ís lényeges, az TT-vezetők ma már két 
gbecsetten kutatnak azok után, akik a 
projektmenedzselésben is profik, a vál 


lalkozás és az ipar terén is gyakorlottak 


és még a vásárlókkal ís ügyesen tárgyal- 
nak, A Robert Half Technology 2006-os 
etők 41 
százaléka a munkavállalók kiválasztása 
során a legnagyobb súlyt az üzleti alapok 
ismeretére helyezi, 


felmérése szerint ma az TT-ve: 


Csak magára számíthat 

Az azonban egyelőre kérdéses, hogy az 
rE.vezetők hogyan találnak az elvárása. 
iknak megfelelő szakembereket. Az üz 
leti szférában járatos TT-szakemberek 
utánpótlása nem túl bőséges. A Com- 
puring Research Association felmérése 
szerint 2000 és 2005 között a számítás: 
technikai jelk 
száma folyamatosan esett. Az amerikai 
informatikai vezetők arra panaszkodnak, 
hogy a ha 


ű képzésekre beiratkozók 


ormányos TT-képzések nem 
snak a tanulók kom 
nunikációs, önmenedzselési és egyéb, 


tartják elég foi 


, vállalati környezetben elengedhetet 
en képességeinek fejlesztését. A tapasz 
ilt szakemberek, akik az üzleti életben 


Jártasak és a technikai tudás szem. 


vontjából ís felkészültek, egyre inkább 
töregednek, Az Egyesült Államok dol. 
ozóinak egyharmada 2010-re túl lesz 
1 Ötvenen, Mé 


s, a sikeres toborzás 
: szükség van, mint ezelőtt bármikor. 
A tehetség dönti el, hogy az TT jelentős 
izleti előnyt termel ki, vagy nem — nyi 
atkozta Alastair Bebenna, a Harvey Nash 
itoup munkaközvetítő és tehetségkuta 
ú cég TT-vezetője 

A jó munkae 
illalatokról a topcégekig, a nonp 
"t vállalkozásoktól az állami szféráig 
nindenkit érint minden ágazatban, Az 
TT-vezetőkről készült 2006-os Midy 


§ megtalálása a kisebb 
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HUMAN ERŐFORRÁS 


Tehetségháború I. 


Hogyan keressünk ir peérzz munkaerőt az ÍT-iparban? Az alábbi cikk néhány 


tanáccsal szolgál, 


car Srafing Update szerint a személy 
zeti kérdésekkel kapcsolatban az IT-ve 
felelő 


Ikalmazása 


zetőknek a legtöbb fejfájást a me 
munkavállalók felkutatása 
és megtartása okozta. Mindenki ugyan 


abból a tehetségállományból 


mondta Diane Wallace, Connecticut 
Ezek a 


n is velünk lesznek 


állam informatikai vezetője 


problémák a jövőt 


esetben itthon ís alkalmazhatókkal, [írta: Stephanie Overby 


osztás csetében tudjuk, mit kell keresnünk 
és segítenek a kényelmes tanúsítványok és 
munkaköri elnevezések ís. Ezek az új be 
kat 
1 dolgazó 
leg, a Skanska 


osztások azonban még a gyerek! 
€lik — mondta a Harvey Nash 
Alasta 
épí 


Bechenna, Cbrir Stac 


llalat TT-vezetője és elnökhelyette 
se olyan alkalmazottakat akar, akik vevé 
munikálnak és együrt 


orientáltak, jól komi 


És úgy tűnik, nem sok javulás várha működők. Mint mondta: megnézzük a 
tó. Az IT-vezetőknek ezzel szembe kell. tochnikai tudást, de ez az utolsó, ami ér 
nézniük, és maguknak kell dekel. Chris Stockley a ke 
megoldani a problémát." deti interjúk után ki 

— Rábukkanhatunk Él le rakrikákat alkalmaz, b. 


Időben inspírálni 


Tehetségháború van kiala: 


néhány kevésbé 
pozítív vonásra is. 


megvizsgálja a jelentkezők 


csetleges zet affinitása 


kulóban, és az TT-vezetők Ez nem azt jelenti, Például az összes potenciális 

nem várhatnak őlbe rett hogy akkkor már alkaltmmazortnak egy p 

kézzel a felmentő sereg nam is vesszük fi tációt kell kés; e bármi 
bát Í, de tudjuk, hogy " 

re. Nagy bajban találha. jövöben mire kell ről, kivéve az TT-ről vagy az 


tod magad, ha nem próbá- 
lod m 


g időben inspirálni 
a gyerekeket, hogy tanul- 

janak IT-t, és nem karo. 

lod fel őket már az egyetemen, hogy 


meglegyenek a saját alkalma; 


mondta Ralpb Szygenda, a General Mo: 
tors TT-vezetői 

A győzelemhez az TT-vezetőknek 
időben kell elkezdeniük a , fegyverke 


jozhassák a jövőbe 


zést", hogy meg: 
lísikert a tehetségkutatás kegyetlen vi 
lágában. Készítse el velünk ön is saját 
haditervét, tanulmány az előrelá 
tó TT-vezetők által alkalm: 


újabb takcikákat. 


t régi és 


Öt azonnali tennivaló 
0 Az elvárások tisztázása 
tők által a leendő al. 


Riasztó az IT-ve: 
kalmazotrak elé tárt belépő szintű elvá: 
rások garmadája és az alkalmazortak tu. 
dása között tátongó szakadék. A Society 


enr legújabb 


for Information Managi 
felmérése szerint az IT-vezetők által leg 
lényegesebbnek tartott tíz képességből § 
az üzleti érzékkel és a projektmenedzs 
mentben szerzett tudással kapcsola 
tos. Ennek ellenére a megkérdezettek a 
technikai tudásra helyezték a hangsúlyt 
az alapkövetelmények között 
Mi lehet az eltérés oka? A technikai 

tudás felkutatásához szokott IT-vezetők; 
nek nehézséget akozhat az üzleti érzékkel 
ís rendelkező TT-szakemberek kiszűrése 

Fz új terület nekünk. Egy tisztán TI-be 


figyelni. 


építőiparral 
A tartalom lényegtelen 
Lát 
kat a csokis süti sürésétől 
kezdve a bíliárdi 
mindenről — me 


h már prezentáció- 


kés fortélyain kereszti 
du 
A kérdés az, hogyan kommunikálnak, 


az elnökhelyettes. 


és hogy kezelnek egy stresszes szítuációt 
tette hozz 


A prezentációt néhány TT-alkalma 
a fel 
hallgat 


zott, a személyzeti menedzser é 


ső vezetés egy épp szabad ta; 
ja meg, A jelentke 
helyzetben találhatják magukat, hogy 
a zsebkendő-hajtoga 


sit kell elmagyarázniuk a vezérigaz 


könnyen olyan 


ás észbontó lépé 


gatónak. Ez nem egy mindent eldőn: 


tő egyszeri lehetőség; a Srockley egyik 
legjobb igazgatója például teljesen el 
szúrta az első alkalmat, de megkérte 
hogy hadd próbálkozhasson még egy 
szer, és az átalakított prezentációval el 
nyerte az új állást 

Rábukkanhatunk néhány kevés 
bé pozitív vonásra ís. Ez nem azt jelen. 
ti, hogy akkor már nem ís vesszük fel, 
de tudjuk, 
gyelni, Mielőtt felvettük volna a jelöl 


gy a jövőben mire kell 6 


tet, már beszélgettünk ís vele arról, ho. 
gyan javíthatna a képességein — mondta 
Chris Stockley 


Ezek után az elnökhelyettes egy szi. 


mulált vevőszolgálati gyakorlatot vé 
geztet a jelöltrel, Az infrastruktúra sze 
mélyzetének tagjaként könnyen lehet, 
prob 


hogy bizonyos technik: 


mare kepes em 


tochnikai ké 
nkinek végig kell c 
dta Chris Stocide 


soknak elmagyarázni egy 
Jést. Minde 


nincs kivéte 


€ Együttműködés a HR-rel és 
a munkaközvetítőkkel 
A Rabert Half Technol 


a, Katberine Spe erint a. 
kar kedve Jések 
ben ez gondc m ha 
nálnak ki minden rendelkezésükre áll, 
rőforrást — mondta Katherine Spe 


akértők és munkak 
nek az IT-vezetők 


Lee. - A HR 
ítők leherné 


tése, amelyekben egyszerre van szüks 
a komoly TT-hátrérre és a kiterjedt ű 
irányítási tapasztalatra. É 


ilyen jelentkezőket találni. A munkakő: 
verítők ugyanazokat az embereket 
2. Mi a me 


elő újra és új 


tól: 
dítunk arra, héten találko: 
zunk velük, és 


hogy olyan valakit szere 


nyomást gyakorlunk rájuk 


ek, aki mi 


nincs benne az adatbázisukbai 
Ralph Szygenda 

Chris Stockley a Skanska éves ér 
tékesítési konferenciájára is meghív 


16 sen comosterwona na 


ja a munkaközvetítőket, ahol a csoport 
legutóbbi eredményeit és hároméves 
tervét tárgyalják. - Lehet, hogy nem 
mondjuk meg, hogy három év múl- 

va pontosan erre és erre a képességű 
munkavállalóra lesz szükségünk, de így 
nemcsak a munkafelvételi folyamatokat 
értik meg, hanem azt is kikövetkeztet 
hetik, hogy mi várható a munkaerőpia- 
con - magyarázta. 

A legutóbb cseményen a Skanska 
hangsúlyozta, hogy a jövőben az alkal. 
mazásintegráció kerül majd a közép- 
pontba. szükségük lesz tehát alkalma- 
zásintegrációs ismeretekk 


rendelkező 
projektmenedzserekre és uzleti folyamat. 
elemzőkre. - A munkaközvetítők még 
azelőtt, hogy kértük volna őket, a fel 
adatra alkalmas jelentkezőket kezdtek 
küldeni — mondta Chris Stockley 


0 Bonuszok és csaletkek reneszánsza 
Az alkalmazottak rmmegrartása nem oko- 
ott problémát a gazdasági visszacsés 
dejében. - A n 

ábrándító volt, 


ankacrópsac olyan ki 

ny az TT-vezetők bíz- 

tosak voltak benne: senki sem tekin. 
mondta Kate Kaiser, a 

Egyetem docense, aki a SIM. 

kutatást ms vezette bz ma már egészen 


get másfelé 
Marguct 


máshogy néz ki. Az Egyesült Államok 
Monkaügyi Hivatalának adatai szerint 
az IT-foglalkoztatottság a 3.5 millió al- 
kalmazottai a 2001-es csúcsot is meg: 
haladta. A viruló munkacrőpiac nem jó 
hír azoknak az TT-vezctőknek, akik nem 


fektetnek elég súlyt a legjobb és legte. 


herségesebb dolgozóik megtartására 


- Az üsztömzős juttatások, a spociális 
bérezések és a különböző bónuszok ma 
már lassan maguktól értetődőek - mond- 
12 Rséph Szygenda, aki szon vette észre 
magát, hogy egyre többet költ a régi dol 
evzók megtartására, és újak valogatására 
Erről még pár évvel ezelőtt szó sem volt. 
A GM nem hajlandó megválurrtatni bé- 


KNK KKK Ká. 


ÜZLET 


rezési stratégiáját. Ennek ellenére az TT- 
bérek idén 4 százalékkal fognak emel- 
kedni - a Forrester felmérése szerint. 

A béremelések azonban nagy válto- 
zatosságot mutatnak a különböző beosz. 
tások terén. Azok a dolgozók, akiknek 
munkáját hajlamosak a cégek kiszerződ- 
tetni vagy automatizálni, mint például a 
telefonközpontosak, szoftverkarbantar 
tók és a technikai támogatást hiztosító 
hagyományos TT-személyzet, még azt ís 
megérheti, hogy csökken a fizetése - ál, 
lítja a Forrester. A szolgáltatásoentrikus 
tervezésben, az üzleri projekttervezés- 


ben és projektmenedzsmentben utazók 
azonban akár két számjegyű fizetéseme. 
lésre ís számíthatnak. 

Nem mindenki rud azonban pénz- 
zel kompenzálni. Larry Bonfantenek, az 
egyesült államokbeli 220 millió dollá- 


ros költségvetésű, nonprofit Tennis As- 


sociatjon IT-vezetőjének a tehetsége 
kért a legnagyobb manhattani pénzügyi 
cégekkel kell versenyeznie. A J. P. Mor- 
gan pénzügyi befektető cég fél órára van 
tőlük, és kétszer annyit fizetnek. Cseré 
beő a vállalat természetéből adódó iz. 
galmas helyzeteket és a barátságos lég- 
kört kínálja. 

Mi a titkos fegyver: 
- Mi nem rágjuk meg és nem köpjűk 


A rugalmasság, 


ki az alkalmazottainkat, mint a pénz 
ügyi cégek. Ez sokaknak nagyon tet: 
szik. Ez vonzotta az USTA-hoz a cég 
két legjobb igazgatóját is, mindketten 
kisgyerekes nők. Támogatjuk az ottho 
ni munkát, és a személyzet nagy részé- 
nek is rugalmas munkaidőt biztosítunk 
Én nem az órát nézem, 
engem az eredmények ér- 
dekelnek. Ha előbb le kell 
lépned egy balettestre, 
akkor csak annyit mon. 
dok, hogy érezd jól ma- 
gid! — vette hozzá Larry 
Bonfante 

Az TT-szektorban dol- 
gozók harmada előbbre 
sorolja a rugalmas mun. 
kaidót, minz az egyéb ha 
gyományos munkahe. 
lyi előnyöket — mutatta 
ki a Hudson Highland 
Group 2006-os Cornpen. 
sation and Benefits Rep. 
ort felmérése. - Az alkal 
mazottak könnyű szívvel 
lemondanak a nagyobb pénzről, ha 
egyensúlyba hozhatják a munkát a ma. 
gándetükkel - mondta Peg Bucbenrotb, 
a Hudson Highland Group bérezési 
igazgatója. 

Az FT-vezetők személyzeti techni 
káíról készült felmérés szerint a rugal- 
mas munkaidó a legelterjedtebb ajánlat, 


amellyel az TT-alkalmazottakat pró- 
bálják motiválni, illetve megtartani, s a 
módszert a cégek közel 61 százaléka al 
kalmazza. 


0 Kreatív továbbképzés 
Az TT-szakemberek által nagyra érté. 
kelt másik előny a szakmai továbbkép- 
zés - állapította meg a Hudson-felmé 
rés. A visszacsés azonban megnyirbálta 
a továbbképzési kereteket, és a finanszí- 
rozással továbbra ís gondok vannak 
Robert Wallace, egy connecticuti FT 
vezető üzleti érzékkel megáldott, jó tár. 
gyaló és kommunikációs képességekkel 
rendelkező személyzetre vágyott. hogy 
el tudja adni cége üzleti TT-megoldása 
ít. Hogy a végül sikeresen összetobor- 
zott csapatot egyben tarthassa, úgy dön 
tött, hogy beáldozza 
egy 11000 


projekemenedzsment 


jolláros 


szoftver fejlesztését 
egy 4 napos, a helyi egyetemmel közö- 
sen szervezett továbbképzésre 

Mást talált ki a Ciscóval is verseny 
re kelő routergyártó Juniper Networks 
TT-vezetője, Alan Bocbme. Összesíti, 
hogy mennyi pluszt generál vagy taka. 
rít meg az TT-szektor, és utána ennek 
egy részét visszaforgatja továbbképzé- 
sekbe. - Biztosítjuk, hogy a pénz ej 
része oktatásra és továbbképzésre men 
jen el, hogy a jövőben is naprakészek és 
hatékonyak legyűnk — mondta. 

Mások a csináld magad" megoldá. 
sokat kedvelik. Tim Stanley, a Harrah 


IT-vezetője olyan cégeknél dolgozott 
korábban, ahol értékelték a továbbkép- 
zést, és komoly belső programokat fi- 
nanszíroztak. Stanley a Harrahnál ki- 
dolgozta a saját belső programját, hogy 
technikai és üzleti tudással lássa el az 
alkalmazottait a pénzügyi kérdésektől 
kezdve az adatkezelésig, A programot 
házon belül fejlesztették olyan alkalma 
zortakkal, akik szakértők voltak az adott 
témában, és volt némi hátterük az okta- 
tással és képzéssel kapcsolatban. 

A magasabb szintű képzésekhez az 
űzletkötőket hívta segítségül, akik a kü 
lónbőző szerződésekbe néhány óra kép- 
zést ís beleépítettek. A Tibco például 
a legalapvetőbb technikai ismeretek: 
től a legfejlettebb tervezői alkalmazá- 
sokig vállal képzéseket, de Tim Stanley 
ragaszkodik hozzá, hogy ezt a helyszi 
nen, a Harrah rendszerkörnyezetében 
tegyék meg. Egyéb külső cégekkel is 
együtt dolgozik, hogy lehetővé tegye az 
online képzéseket beosztottjainak. 


6 Indítson csereprogramokat! 
Tim Stanley ismeri a cégen belüli mun 
kacró-mozgatás előnyeit. Az TT-sze- 


ajánlott fel munka 
rotációs programokat. 
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mélyzet körülbelül egyötödét évente 
más pozíciókba helyezi az osztályon t 
lül, vagy akár más nem IT-s posztokt 
néha projekt közben is. Emellett az I 
hez konyító személyzeti szakemberek 
is toboroz a cég különböző beosztása 
ból, A cég nem ellenzi. — Többet is a 
tunk, mint ami elvárható. A marketin 
és a pénzügyi osztály tőlünk lopkodj; 
az ötleteket, mert az IT-sek logikusar 
gondolkoznak és van tapaszt. 


suk is — mondta az IT-vezető. 


Tim Stanley üzletembereket is prr 
bál az TT-be bevonni. - Nagyon élve 
zik, és tudják, hogy ez nem gátolja meg 
őket abban, hogy visszatérjenek az ü. 
leti életbe. A szélesebb látókör meg; 
könnyíti az alkalmazottaknak, hogy 
lelássanak, hogyan működhet együtt 
az IT és az üzlet 
mondta 

Ennek ellené 
sz. IT-vezetőkről 
szült felmérés kimutatta, hogy a rész 


hely: 


vevők csupán 11 százaléka ajánlott fe 
munkahely-rotációs programokat. F 
mindenképpen egy kihagyott lehetős 
- Hiszek a rotációs programokbar 
mondta Robert Wallace, aki épp c 
zel foglalkozik Connecticutban. Külz 
nösen a rövid távú munkahelycseri 


van oda, Mint a CNA Financial eln 
s a kereskt 
delmi igazgatót, hogy egy projektber 


helyettese, rábírta az 


egymás feladatát vállalják. — Bevált, rű 
vel így mindketten átmenetileg bele 
láttak a másik munkájába, s a későbbi 
ekben jobban érdekelte őket a másik 
sikere. Abban is segített, hogy kisze 
meljük azokat az üzleti szférából, akiket 
később az TT-ben alkalmazunk — mord- 
ta Robert Wallace. 

Robert Wallace üzletközpontú kö; 
nyezetet igyekszik kialakítani az TT 
osztályon, hogy a személyzetet ís rá; 
szoktassa erre a gondolkodásra. - H; 
alkalmazást fejlesztenek, nem szeret 
ném, ha aszerint mérnék a teljesítmé 
nyűket, hogy időben, a megadott ke 
reten belül, a megadott kritériumok 
mentén készült-e el a program, hanem 
azt szeretném, ha az üzleti szemmel rés 
kintenének a dologra - tette hozzá az 
elnökhelyettes 

A technikai személyzet minden tagjá 
nak kiosztanak egy bizonyos cégen beli 
Ji felhasználót, osztályt. Robert Wallace 
arra biztatja beosztottait, hogy a közös 
munka során a felhasználók üzleti célja 
ról szerzett tapasztalataikat osszák meg 
egymással a cég havi FT-ülésein. 

(Cikkünk második, jövő beti részében 
arva keretünk választ, bagy a jövért 
tekintve milyen erzközökkel szerezbetúnk 
meg jó IT-munkatársakat), 


seven sam 
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tm TT ej 
Aktuális 


José Mauel Barrosso, az Európai Bizottság 
zegtemberben üzlet vezetőket hívott 
tanácskozásra Brüsszelbe, a tervezett Euró. 
pal Technológiai Ügyében. Mint isrme- 

es, a bizottság az ETI felállítását az egyik 
legfontosabb célnak tekinti. Az üzleti vezetők 
támogatták az elképzelést. Magyar résztve 
vó nem volt 


s Egy friss EU-tanulmány szerint az eGo- 
vernment fej sikerét hét fő akadály 
hátráltathatja: elkötelezett. 
ség hiánya vagy rossz döntések) , finan. 


szt 


ezetői hi 


EU-TÜKÖR 


ciális nehézségek, a dígítáis megosztott: 
jág, a rossz koordináció, a munkahelyi és 
jgalmatlanság, a bizalom hiá: 
gényes technikai terve; 


9 Az ICT Tanács tagállami képviselői n 
vitatás céljából megkapták az Európai Bi; 
zottságtól az FP7 következő két 
munkaprogramjának el 
A munkaprogram — am 
hatók a várhatóan janui 
só pályázati felhívások — november végén 
nyeri el végleges form 


Sürgető innovációs stratégia 


Az Európai Tanács tavasszal felszólítot- 


ta az Európai Bizottságot, hogy dolgoz- 
20n ki hatékony innovációs stratégiát 
Európa számára. A szeptemberben ki- 
adott közlemény 10 pontban határozza 
meg a sürgető lépéseket. 


úgynevezett Lisszaboni Stratégia két 


í célja ma gazdasági növekedés és a fog 


ilkoztatottság bővítése — csak az inno: 
ició erőteljés fejlődésével érhető el, Is: 
teretes azonban, hogy az unió nem 
ir az élen a GDP-arányos KeF költés 

Miközben Japán a GDP 3 


i kát költi kutatás-fejlesztésre, 


az Egye 


ült Államok 26 százalékot, az 
tagállamok átlagos 


n csak 1.9 százalékot 


z utóbbi számban is nagy különbségek 
vannak; míg Svédország eléri a 3.6 szá- 
zalékot, Magyarország költése mindösz 


sze 09 alék, Külön gond, 
Svédországban a költségek kétharmad 
ktor fekteti be, Ma. 
gyarországon a források kétharmad ré 


llami költs 


Ezen a helyzeten a 


részét a magánsze. 


szi vetésből származik. 


atni az 


art válto: 


Európai Tanács, amikor a bizottsá 


széles alapokon nyugvó új stratégia kidol. 


gozására kötelezte. Az Európai Bizortság 
ptember közepére készülrek 


Ilamok ál 


lam- és kormányfői ősszel, az európai ve 


értői 


el azanyaggal, amelyet a 


zetők csúcstalálkozóján tárgyalnak meg 


A stratégia a versenyszféra innovációs 


tevékenysége mellett a 
ósk 
egyik leghatékonyabb eszközt a ,.I 
ni célok" elérésé 
dőket 10 pontban határozták meg 


féra innováci 


ét is erősíteni szeretné, mint az 


hez. A legfontosabb teen. 


§ innovációbarát oktatási rendsz 
kiég 


9 az Európai Techi 


ai Intézet 


úac kialakítása 


séges munkacrú 
kutató 
9 a kutatási ipar kapcsolatai 


zámára 


erősítése 
§ a regionális innováció erősítése 
az új kohéziós politika segítségével 
saKk:F6 


annak ösztönzése adókedvezményekkel 


az innováció megújítása, 


§ a szellemi tulajdonjogok védelmének 
erősítése 

7 digitális termékek és szolgáltatások 
adása 

7 stratégia az innovációbarát pincokért 
§ az innováció beszerzések útján 

való erősítése. F 


Bővebb információ: wwwitforras.hu 


Az IT és a politika 


Az innováció egyik legígéretesebb tere- — coosui " 4 
pe a demokratikus közélet. Biztató fo- Ré VOGA 
Iyamatok zajlanak a politikai részvételt 


segítő fejlesztések terén. 7 
Nehé zaadni a farticipation gi Az ICI k k 
pontos jelentését; röviden a politikai i ak elért 
döntéshozatalbar a 1 g: 
matokat és döntések 
állampolgár ú z 1 n ak g 
Az Európai Bizott: ár az FF k al 
és FP6 kutatás- fejlesztési keretprogra. 


energiát for 


Jított a: ke . . . 
sm. Participation 
fejlesztésekre. 2005 up nal. Nen 

Parlamen í ak hang k 
súlyozása érdekében a kérte a hizott k $. 

ságot, hogy indítson el egy úgyne 1 r 
eParticip: reparatory Action (n hanem európa 
egészen pontos fordításban: eRészvé ető a. polgárok 
telt Elők tő Akciót )06 júl: r a itikai di 

a Miniszterek Tánácsa meger a kban. Ezért a 


égét az ePart 
az infokomn 
ik fontosságát 
kai szférában, s felszólította a bi. 
És a tagállamokat az 
a a demokratikus fr 


innovatív meg 
sok támogatás 
matok kiteljes. 
eP; 


tulajdonképpen ái 


ícipation va, 


fogalc 


területeket ölel fel, mint példái 


Önkormár 


alkalo 


na alapján osztály 


biztonság, használt 


18 men cozazeregtáni 


RJÚ 


ÜZLET 


Varázsszavak helyett 


A Microsoft tavaly novemberben jelentette be SOL Server 2005, a BizTalk Server 


budapesti 
fogadtatásról és a termékkibocsátás további ütemezéséről. (írta: Kis Endre] 


ntegrált alkalmazásplatformon olyan 
eszközök csoportját értjük, amelyek 
segítségével a vállalatok alkalma- 
zásokat fejlesztenek, bevezetnek és fel- 
ügyelnek. Az ilyen átfogó eszközkészle- 
tek egyre fontosabbak a vállalatoknak, 
amelyek igyekeznek az eddiginél na 
gyabb összhangot teremteni informa- 
tikai infrastrukrúrájuk fejlesztése és 
működése, valamint üzleti céljaik meg. 
tása között. 
Steve Guggenheimer: A bejelentés óta 
eltelt évben töretlen érdeklődés nyil- 
vámult meg integrált alkalmazásplat 
formunk iránt. Microsoft NET 2.0 ke- 
retrendszerünket már az első három 
hónapban több mint 10 millió felhasz 
náló öltötte le. A BizTálk Server 2006 
béta-változata szintén több mint tíz- 
ezer letöltést élt meg, arni óriási szám 
egy munkafolyamat-kezelő alkalmazás 
esztében. SOL Server csapatunk má- 
sodík negyedéves pénzügyi eredmé- 
nye tőbb mint 20 százalékkal múlta fe. 
lül az egy évvel korábbi azonos időszak 
teljesítményét. Ma világszerte 1100- 
nál több rendszerintegrátor és húsznál 
több független szoftverfejlesztő partne- 
rűnk szállít megoldásokat integrált al- 
kalmazásplaformunkon. Ebben a ka- 
tegóriában európai partnercink tábora 
róbb mént a háromszorosára bővült, és 
már közel félezer cégből áll. 

Egy év alatt ötven százalékkal nőtt az 
integrált alkatmazáspiatformot hasznaló 
nagyvállalan ügyfelek sára Frek 
egyike a Mediterrancan Shipping Com- 
pany (MSO), a világ második legnagyobb 
konténerszállítója, amely 180 hajútsól álló 
Hotájával évente több mint 7 milliárd 
konténert továbbét a világ közel 200 ar- 
szágába, és alkalmazásziban 15 milliárd 
tranzakciót kezel. Ahhoz, hogy mindig 
pontosan tudja, melyik hajója mit szállít 
a azég mely két pontja között, és gyorsan 

a változó vámelőírá- 
ere er magy teljesítményű, nagalmas és 
megbízható alkalenazásokra van szüksége. 
Az MSC-nek ebben nagy segítséget ad, 
hogy SOL Server adatbázis-kiszolgálósát 
közvetlenül a Viszzal Seudbo fejlesztősesz- 
kozervel programozhatja. Fgy márik ügy- 
felúnk, a TC, Dánia legnagyobb táv- 


közlési szolgáltatója pedig az SOL Server 
és a BizTalk Server segítségével valósítot- 
ta meg a szorosabb integrációt különböző 
szállítóktól származó háttér- és irodai al- 
kalmazásai között. 

A Mir- 
resoft egy évvel ezelőtt azt a bejelentette, 
bogy tervei szert integrált alkalmazás- 
platformpáboz. két-három évente jelentős 
továbbfejlesztéseket, frissítése- 
ket, új verztékat fog kihocsáta- 
mi. Legutóbb a bartoni Técb-Ed 
2006 konferencia kapcsán olyan 
fejlesztésekről ballbattunk, ment 
az SOL Server Everyzbere be- 
ágyazott adatbázis-kiszolgáló. a 
back- és a front-office alkalma. 
zárok közötti szerosabb mtegrá- 
iát megvalósító Office Busrmes 
Applications, valamint a válla. 
latok számára bevezetendő me- 
nedzselt online szolgáltatások. 
Fzek alkotják majd az integ- 
rált alkalmazásplatform soron 
küvetkező bővítését, vagy cnt- 
bán utalnak azokra a trendekre, 
amelyek a Microsoft termékfej- 
tesztését alakítják a következő pár évben? 
$.§. A jövő év elején megjelenő Office 
2007 az eddiginél is szorosabb integrá- 
ót tesz lehetővé az SOL Serverrel, 
amely közvetlenül Excelbál ís elérhető, 
így végponrtál végpontig terjedő meg- 
oldást ad felhasználóinknak. A Share- 
Point portálszerver és 2 Biz Talk Server 
integrációja pedig a dokumentumkcze- 
lést, az alkalmazottak és az alkalmazások 
együrtműködésér segítő munkafolyama- 
tok létrehozását teszi egyszerűbb és ha- 
tékonyabb folyamattá. Az alkalmazások 
készítésénél a felhasználók eldönthetik, 
hogy szokványos vagy médiagazdag, 
böngésző alapú vagy Windows alkalma- 
zást szeremének létrehozni, s a Visual 
Susdio 2005 és a Windows Visza közöt 
11 imtegráció ennek megvalósítását segíti. 
Az Office 2007-tel és a Windows Vistá- 
val biztosított magas fokú integráció az 
integrált alkalmazásplatformunk tovább- 
fejlesztésének következő hulláma. 

Az SOL Server Always Ön program 
keretében a tárolórendszerek szállítói: 
val működünk együtt annak érdekében, 


Gugge 


hogy olyan megoldásokat szállíthassa- 
k 


nak, amelyek adatbázis-kiszolgáló 
fürtöző és tükröző, nagy rendelkez. 
re állást biztosító képességeit hasznosít- 
ják. Az SOL Server Everywhere pedig 
az adatbázis-kiszolgálónk mobileszkö- 
zökre fejlesztett változata, amely ezen 

a módon is lehetővé teszi az adatok el- 
érését. Napjainkban egyre inkább adat- 
platformrál beszélünk: a vállalatok 
nagy tárolórendszerekben, az íróaszta- 
lon és mobileszközőkön egyaránt tárol. 
nak adatokat, mindig a felhasználásnak 
legmegfelelőbb helyen és formában. Az 
SOL Server különböző kiadásai — az in. 
encs Expresstól a munkacsoportokra 
méretezett és nagyvállalati kiszolgálón 
ára mobil változatig - olyan adatkezelő 
platformot képviselnek, amelyek révén 
ezek az adatok mindenkor és mindenűrt 
gyorsan elérhetők, és naprakészen kö- 
vetkezetesek lesznek. 

Az említett felügyelt szol- 
gáltatások bevezetésére vál- 
tozatos üzleri modellek ke. 
retében, több szolgáltatási 
szinten kerülhet sor, ami 
partnereink számára kiváló 
üzleti lehetőséget teremt. 

Az Exchange Serverhez 
például levélszemérszűrést ad- 
hatnak, de akár a levelezőki- 
szolgáló teljes funkcionalítását 
is kínálharják szolgáltatásként. 

A továbbiakban bővíteni 
fogjuk azoknak a Microsoft- 
termékeknek a körét, ame- 
lyekkel partnereink szolgál- 
tatóként jelenhetnek meg a 
piacon, és olyan speciális szolgáltatások 
15 szerepelnek terveink között, amelye- 
ket maga a Microsoft kínálna. 

CW-SZT: Milyen termékkibocsátási tern sze- 
rint válnak elérbetővé az integrált alkalma- 
zásplatform elememek bővítést, frisítéses és 
új verziói? 

$§: A Visual Studio 2005 Team Sys- 
tem kiadásához - ez szerepkör alapú 
eszközkészleteket kínál a különböző te- 
nületeken tevékenykedő fejlesztők szá- 
mára — most jelentettük be az adatbá- 
zis-fejlesztést segítő eszközkészleret. 
Az Office 2007 és a Windows Vista 
megjelenését követően bocsátjuk ki a 
Visual Studio Orcas kódnéven fejlesz- 
tett funkciókészletét, amellyel a fel- 
használók a termékeink közötti integrá- 
ció adta lehetőségeket jobban kiaknázó 
alkalmazásokat fejleszthetnek. 

A Biz Talk Server 2006-hoz június- 
ban jelent meg az R2 kiadás, amely az 
RFID (radio freguency identificati- 
on) és EDI (electronic data interchan- 
Ze) technológiát tárnogatja, például az 
ellátási láne részét képező üzleti folya- 


iheimer 
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marok létrehozását és felügyeletét. Az 
SOL Server következő verziója pedig 
Katmai kődnéven készül, és a végpont 
tól végpontig terjedő, integrált adat- 
platform funkcionalitás mellett többe 
között továbbfejlesztett üzleti intelli- 
gencia (BI) képességei is lesznek. 
Ci zek a funkciók az SOL Server 
Reporting Services révén a 2005-ös verzió 
begelentésekor is reflektorfényben álltak. 
A Gartner most közzétett jelentésében az 
nahutó, bogy a Miruwft részesedése a BI 
platformok piacán 359 százalékkal nőtt e 
elmúlt évben. Ez a növekedés az IDC ada új 
szerint ís kétszer akkora volt, mint amit a si. 
4 többi szereplője elért. Ez azt jelenti, bog: a 
Microsoft a jövőben komolyan versenybe sz. Il 
a Bikalkalmazások olyan szállítórval, min 
például a Business Oljectr ér a Cognas? 
$.6.: Termékeink integrációja által az 
üzleg intelligencia területén is átfog 
megoldást szeretnénk adni felhaszná 
lóinknak, a Bl-szállítókkal ugyanakkor 
partneri kapcsolatokat ápolunk. Ezér 
ha egy vállalat, mondjuk a Cognos 
front-end alkalmazását akarja használni 
az SOL Serverrel mint háttérrendszer- 
rel, ezt kellő támogatás mellett, szaba. 
don megteheti. Úgy fogalmaznék, hogy 
a jövőben ez egy partnerek közötti ver. 
seny lesz (angol szóösszevonással cor 
petition), és a felhasználó igényei fogják 
eldönteni, hogy adott esetben melyik 
megoldást részesíti előnyben. 
CW-SZT: Az IBM, az Örace és a Sun Mr- 
egyetemi mind többet foglalkozik a szolgált 1- 
tdsorientált arcbítektúra (SOA) kérdéskörívek 
amely a Macrasoft kormmrurukáasójában mi t- 
ba nem kapna basonlózn nagy bangyályt. 
$.6.: Ennek az az egyszerű magyarázat, 
hogy a Microsoft pragmatikusan köze! ta 
SOA-hoz. A szolgáltatásorientált körn ve 
zet alapját adó szabványok létrehozási an 
kezdettől fogva részt veszünk, és az el; 
sők között alkalmaztuk a XML, a SOAP, 
a UDDI technológiákat rermékeinkben, 
például a .NET keretrendszerünkben. 
A legtöbb SOA- projektnek ma ez a piat 
formja. Úgy gondoljuk, hogy a SOA ti 
mogatásához nincs szükség varázsszavak 
ismételgetésére, új szókincs létrehozási - 
ra. Azt a fünkcionalítást, a szolgáltatások 
ra épülő környezetet kell megteremte- 
ni, amelyben a vállalatok üzleri adataikor 
megtarthatják meglévő rendszereikben, 
azok felügyeletét és más rendszerekkel 
való kommunikációját azonban a web- 
szolgáltatások alapjaira helyezhetik, Éz 
mindabban megtalálható, amit a Micro- 
soft tesz - tőbbek között olyan terméke 
inkben, mint a BizTalk Server, valamint 
a Windows Communication Foundation 
és Windows Workflow Foundation tech 
nológiák, amelyek a Windows Vistában 
jelennek meg a jövő év elején. 


s sees mása sms aaz sálat 


TECHNOLÓG 


AMD 65 nanométertel 
Az AMI 
al készített, Brisbane-magos AMD Arhlor 
ekben a mé 
negabájtos L2 g 


r novemberben piacra kívánja 


it. [ 90 nanométeres technc 


rsítótár helyett csak 2 
ítótárat a gyártó órajelemeléssel kívánja ell 
szorok órajele 100 megahertzcel lesz mai 


AMD Athlon 64 FX-64. 


úcskategóriá: 


dobni a 65 nanométeres technológ 
64. X2 4000./4400./4800.. proc 
sgiával gyártott előd (Windsor 

12 kilobájtos cache lesz. A kisebb gi 

ensúlyoznit az új Brisbanc-magos pro. 
ssabb, mint a Windsoré. A 


Www.computerworid.hu : 


et is érintik. 


Gyorsak, de nem kompatibilisek? 


Két évvel az első MIMO-elven működő vezeték nélküli LAN-termékek megjelenése után a kis- és közepes 
vállalatok már sokféle típus közül választhatnak. A különböző gyártmányú eszközök között azonban még 


akadozik az együttműködés. 


merika laptársunk, a Nermork 
World augusztusban kipróbálta 
z új, 100 megabit/másodperc 


vezeték nélküli eszközö- 


sebességi 

sztelők rövid és hosszabb rá 
on mérték az átviteli sebessé- 
et, és vizsgálták a különböző 


várt 


nányú eszközök együttműködését 
rtékelték a telepítést, a dokumentá- 
a felügyeletet és a konfigurálás le. 
ít, az egyszerű használatot 

Az itthon kapható eszközök közül 

ry gyártó — az Asus, a D-Link, a 
Netgear 
tbe. Jóllehet ezeket 
közöket otthoni használatra, illet- 
kis- és közepes vállalkozásoknak 


jót 


termékei ke. 


nlják, hamarosan piacra kerülnek a 
gyvállalatoknak szánt termékek ís. 
A teszt győztese az Asus terméke 
teljesítménye és 


tt nagyszer az ügy 
jó konfigurálhatósága jóvoltából, 
ta kívül a Linksys WRT300N útv 


tóját érdemes megemlíteni, szint 


ljesítménye miatt 


"ogyan teszteltünk? 
ezeték nélküli termékek tesztje, kü. 
nösen akkor, ha összehasonlító teszt. 


van szó, meglehetősen nehéz fel. 


lat, és ennek a rádiócsatorna az oka. 
idióhullámok követik persze a fizika 
do túl 


folyásolja a terjedés 


vényeit 


an sok paraméter 
ket. Például le 
etlen előre meghatározni, hogy ilyen 
gy olyan kört 
"el — ha egyáltal 
y bizonyos pontba. Az interferencia 


nyek között hogyan 


n eljut — a rád 
sz amplítúdócsökkenés sakféle fajtá 
nna be- 
Hítása tovább növeli a változók számát. 


val kell számolnunk, s az a 


Egy jó tesztnek mindezeket a tény 
ket számításba kell vennie 
a lehető legkevésbé hathassanak a vég 


, hogy 


eredményre 

Az első lépés az, hogy csökkent 
jük a környezet megfigyel 
tozóit. Spektrumanalizátorral lehet 


jének a vál, 


mérni és grafikusan ábrázolni a rádi 
ósáv energiáját. Egy professzionális 
spektrumanalizátornak 30 ezer doll 
ár körül van az ára, és kell hozzá egy 
profi mérnők, aki kezelni is rudja, 
Tesztünkben az AirMagnet cég AS120 
érzékelőjét és spektrumanalíizátorát 
valamint az Enterprise 7.0 szoftvert 
használtuk, Az Enterprise igen hasz 


Mért átviteli sebesség 


rádi 
ASI2( 


iaárvit 


a teljes ener 


zhettűk a hertz kö 


tri sávon, hogy megtalálhassuk a 


legjobb, legkevesebb interfe 


terhelt csatornát 


Az antenna beállítása fontos 
a MIMO használatában ís; nem bi 
hogy a noteszgép az át empontjá 
a legkedvezőbb hely 


-s tárgyak ís 


ból mindig iben 


van. Ezenfelül az 


mozogharnak a környezetbe, s az meg 


változtatja a jel amplitúdóját. Ezek szá 
mitásba vételére a MIMO adapterrel cl 


látott note forgó állvány 


ra helyeztük 
fordult körbe 


y perc alatt 


ezzel minden lehe 


ges irányt figyelembe vettünk, é 
den terméket ugyanolyan körülmények 
tunk, A foi 
pen kikapcsoltuk 


között viz ó noteszgi 


energiatakaró 
eztünk: 
gáltuk az átviteli sebességet a rá 


ság funkciót. Kétféle tesztet vé 


volság függvényében, és vizsgáltuk a 
együttműködési képes 
Sok gyártó 240 vag 


másodperc sebességűnek tüntet 


get. 


az eszközét, s ez szigorúan véve ígaz 


is, csakhogy ez az érték a fizikai réte 


rövidebb 


távolságon (megabit/másodperc) 


2006.10.03. 


Itt a Firefox 2.0 RC1! 


gabájt. www.computerwortd.hu s 
ton. Át 
alkalmazások k 
hagyatkozzunk a g k 


igazak 


Távolság és sebesség 
A vezeti 


adapterkár 


kétféle táv 


s24r 81 láb) 
PC-uc tattunk az úrválaszi 
hc Panasonic Te k CF 
74-et és egy HP Cornpag nx6125 
n Windows XP/SP2 fu 
iPerf szoftverrel keltettünk 
1mat. A két PC és az útvála: 
ndkét rávc gi tesztben hely 
ben maradt, egy n: ablakos ko: 
tottuk. Azért volt szük PC-re 
mert a MIMO-kap. ávs 
ke ülmények ki 
meghaladhatja a vezetékes Et 
kapcsolat fizikai rétegének 100 me 
bit/másodperc sebességét — a PC-k 


Etherneten át csatlakoztak az útvá 
lasztóhoz 
Az ügyfelet a hosszabb távú teszt 


korlát 


ben ís ablakos, 
helyeztük el. 
útválasztóra való rálátást: a két c 


részbe 


kö 
nkott 


közötti teret áz irodákban 1 
munkahelyfülkék töltötték ki 


Együttműködési teszt 

Mivel a MIMO-eszközök együttmű. 

ködését 

tnaximális sebességet kínáló MIMO 
azért úgy 


gyártók nem tesztelték — a 


módban legalábbis nem 
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; CD-ről verrük, bár megint csak el. don mindössze 18 megabít/másodper déstől nem vártunk rúl sokat, a tesz 
n k, hogy a gyártó webhelyén sebességet mértünk. A problémáraa nem okozott tehát csalódást. A kü 
ájuk való frissebb szoftver. Marvell szakértőivel való megbeszé lönböző gyártóktól származó termé 

sak az IP-címet, en nem sikerült kielégítő magyaráza- kek kombinációjában az ös 


zratruk meg, il tot kapnunk (a Marvell gyártja ezek lásban a biztonsági beállítások 


: áltatá; írót (SSI nek a termékeknek a MIMO lapka obb nehézséget; tesztünk. 
készletét). A Marvell szerin elrük a WPA2 bekap 
1 mindkét irányban 100 meg olt állapotár. Több gyártó is közöl 


készülőben van a firmw 


doalc pb esetben is neh 

adi t k, valahány yomás talán bírni 
t, mint a Windc a teljesítmény, még ha csak a. ik szkö; 

nyeli le gyer ) ár érhető is c Az általános teljesítmény az együt 


ködési tesztekben 20 megabit/má. 


A rán át tartot ú átvitelben ís az Asus WI perc volt felel a 802.11g 
al alan si ánynak —, bár néhány esetben, kh 
áltuk ni. a a termékek ugyanazt a WLAN lap. 
furtarmi at kakészletet használták, egészen jól 
A c ürtműkő k 

ner yéb szolgáltatások 


jesítményt csak 40 százalékos 


súllyal számítottuk bele az összpor 


számba; értékeltük ezenfelül a konf 


har gurálást, a szolgáltatásokat, a felügi 
ációs MIMO lapkakési gyszerű használatot, a 
Airgo termékei kivál, gűek pítést és a dokumentációt is. Tetszet 
negint csak elepő, mert a nekünk az Asus ű 
abb ideje tervez már MIMO. nalitása, az Asusnak a teljesítménye i 
apkak Az új nékek k a jó benyomást tett ránk, de új 
álnunk Link íla párosa adott j lobe tük, hogy a relepítés közben m, 
k 1 én bit/másodperc sebesség. üzenetek megszövegezésére 
ik AN NR-854T-WNSITT több fi kellett volna szentelni 
ermékp ! Érdekes együttműködés Kissé zavarba ejtett minket a 
a im í a Wi-Fi Alliance szövetségnek Netgear két, szinte azonos csomagoló: 


üttműködés és megjelenésű úrválasztója, a WNR. 
s a WNR-845 T. Ez a két termi 


a hívja fel a 


amely 834B 


Imet, hogy a fel- 


Netgear Netgear j 


WPNTSTIT 
4 3 3 


Imazzák Teljesítmény (40 százalék) 
Konfigurálhatóság, 
1. szolgáltatások (25 százalék) 


k Felügyelet, egyszerű használat í 
(15 százalék) 

erek és célok Telepítés (10 százalék) za 1 ; ta 

KGRÜSK B Dokumentáció (10 százalék) / 4, 5 § ját 3 

k: k Súlyozott összpontszám 4. mtnáztsató 

ál atikusok Útválasztó ajánlott bruttó ára 37000 forint) 42O00totint ) 43500 forint I 41 184 forint 50968 tort 


Metgear Netgear 
N 3 Asus 0-Link Unksys Netgear 
amasik Termék e. mé § Rangelax 240), RangeMax 2407 
vetik WL-5669M DIR-635 WRT300N provevogágáái ML een JI lárerrzebent 
keretén Teljesítmény (40 százaték) 
um " e készek állítot Konfigurálhatóság, 
ksászáttéütenétütltsl Szolgáltatások (25 százalék) na 
CD-k beállító r Menedzselés, egyszerű JT j 
[7 4 4 3 s kJ 
A gyártók ről letöltöttűk használat (16 százalék) A I I 
1) tt telepétetttik fnssebb Telepítés (10 százalék) 


mart TET KOZ [Dokumentátótószktág [3 [/ SZEEZT fi £] ae szévállj 


ékkel já Kdagter ajántott bruttó ára (24000 tojni 26000 ortt [34 600fornt 36.724 tórint 35724todt ( 35724106M 
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hogy a MIMO alapú ac , 
802.11g szabványú 
illetve ho zátséóst kagtokkat áltak: 
ban nagyobb ! olságot, illet-. 
jobb vagyis nagyobb 
SERMMÉKEZE 
a noteszgépek beépített adapterei- 
vel, Ilyenkor a MIMO adapterek per- 
sze 802.119-kompatibilis üzemmód- 
ban működnek. 


használóknak nagyon kell figyelniük 
különbségekre a megfelelő ügyfél be- 
rzésekor — ennek a két útválasztónak 
éldául a megtévesztésig hasonló a do- 


TECHNOLÓGIA 


boza -, mert helytelen párosításban a 
teljesítmény elmarad a várakozásoktól. 
A D-Link és a Linksys estét. 


a kivá 


35 pontszámot adtur 1 


használói kézikönyvre 

Jónak találtuk a Linksys WRT300N 
automatikus ellenőrzését: az megvizs- 
gálja, hogy nincs-e újabb firmware 


frissítés, s jónak raláltuk az egyszerűen 


használható kez 
tikai lehető 
kezelhe 


termékeit. 


öfelületét és 


eket is 


vábbá a D-Link 


k ítéltűl 


Javaslatok céges felhasználóknak 
A to 
ket arról, hogy a MIMO kulcsszerepet 
játszik a VLAN-termékek jövőjében. 
Ezzel a rechnológiával bizonyítottan 


t még inkább meggyőzött bennűn. 


költséghatékony és egyszerűen kezelhető 
termékeket lehet előállítani. Nehéz lenne 
olyan WLAN-terméket ajánlani — leg; 
alábbis otthoni vagy kkv-k környezetbe - 
amely nem a MIMÓ -n alapul 


A sávszélesség és a kapacitás nem túl. 


ságosan fontos a legtöbb otthoni alkal 


mazásban (a ma elérhető leggyorsabb, a 
6-9 megabít/másodperces internetkap. 


csolat a legtöbbünknek egyelőre elérhe 


tetlen), a távolság viszont annál inkább. az alkalmazások színt hesség 
Gyakori az olyan helyzet, amelybena hanem csak fizikai sebe 
MIMO alapú termék olyan pontokon ís Tesztünk azt is íg ogy a 
használható jelszíntet adott volrra, ahol nagy ni inte b ni 
a házi használatra szánt jellegzetes vez rdeme gvárniuk a §i 1in szab 
ték nélküli rendszer már nem vány elkészültét, s csak azután be 

A vállalati környezetbe való alkal- szerezni MIMO alapú termékeket 


mazások viszont több hozzáf. ajánljuk ugyan a MIMO hasz 


ési pon. 


tot telepítenek kisebb területen, az át 
enek tehát 


arrú követelmények. A sű. 


viteli távolság iránt nin 


nagyon szi; 


rűbb elhelyezés sokkal nagyobb kapa 


citást kínál, mivel csökken a távolság MIMO hc 
1. 


és nő a jelerőssi ban kevesebb kat dob 
fel 


A gondosan kö: 


ználó jut eg krocellára. 


pontosított felügyelet 


különösen a rádiófrekvencia paramé 
tereinek kézben tartása fi 


típusú alkalmazásokban. 

A vállalani környezetben a MIMO: 
valószínűleg a 
(802.11g), illetve a 2 


perc (802.11a) maximális sebess 


22 megabit/másodperc 


velésére használják. A 100 megabit/má 


alsó ha. 
hálóza 


sez jóval meghaladja 


sodperc sebesség alighanem a: 
tára lesz a 802.11 


teljesítményé 


abvány 


Ű compurerworid.huztinkek 


a tipikus vezetékes Ethernet 100 mega 


bit/másodperc sebességét — és az nem 


Tegye próbára az új 
GelSprinter"-t, a gyors és 
olcsó színes nyomtatásért! 


Szeretne színes nyomatokat készíteni olcsón és gyorsan? Bemutatjuk 


a színes nyomtatás új etalonját: a Ricoh GelSprinter" technológiát 


A forradalmian új Liguid Gel" megoldásra épülő új GelSprinter" sorozat 


maradéktalanul kielégíti az irodák színes nyomtatási igényeit. Részesüljön 
Ön ís a zselé előnyeiből: gyors duplex nyomtatás - alacsony üzemeltetési 


költség - tartós nyomatok - egyszerű használat. 


Create, share and think as one. 


UGGÉSZTÁRÁBTT 


Nicob Hungary Kit 
1138 Budapést, VöG út 140, 

tel; 1.270 9797, tax 1 270 9795, 
www ficoh hú a wwamgelsorinter hv 


RICOH 


A jövő üzleti és architekturális modellje 
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S0A - IOSYS 


Napjainkban a nagyobb cégek informatikai rendszerei nehezen áttekinthetővé és módosíthatóvá 
váltak, és drágán üzemeltethetők, miközben az üzleti részlegek rugalmas, gyorsan bővíthető és mó- 
dosítható rendszereket és olyan IT-költségvetési struktúrát sürgetnek, ahol az üzemeltetés mellett 


a költségek számottevő része új stratégiai és versenyképesség-javító fejlesztésekre fordítható. Ezért 
égetően szükség van egy olyan megközelítésre, amely ezt a rugalmasságot és az ÍT hatékonyságának 


számottevő javulását képes biztosítani. 


en áttckint 


az elmúlt idősza 


ak. Ugyani 
kot a. ! állalatok az egyes üzlet 
k bizon ak ellátására rendszereket 
tak, a ín az TT-részleg többnyire 
ht y alakultak ki a szigetrendsze 
a Ezek a rendszerek különböző plat 

mokra különböző technológiával készülte 
ad ti területeket csak a .bedrótozott" folya. 


k; nincsenek felkészítve a fo 


ára és más 


solására. 


nő kap 


alkalmazásintegrációt többnyi 


poar-pont alapon, sokféle § technikával oldot 
ik meg, tovább növelve a kornplesítást. Dc nemcsak a 
unkcsók amatok vannak silókba zárva, hanem az 
n formájúak és inkonzisz 
[9 nehezíti azok ] 
tben a visszapillantó tükör" jet 
a jel a költségek nagy ré 


a. meltetésre és karbantartásra megy ci, kevés 


ikra, a 


javito új fe 


e napjaink űzeti elvárásai lén 


mm sss LK GGKGTKklltükáa ázat 


Ezek az elvárások 
nek az TT 


rugalmasságától, haté 


konyságától, és jelzik 
hogy a meglévő archi: 
teknúrával, illetve írá 


nyitási megközelítéssel 


zen üzleti célok nem 
el. A problé 
ban a folya: 


érhető 


mák első 


mnatok, alkalmazások és 
adatok inte 


lamint a fejlesztés és 


ácrója, va 


üzemeltetés hatékonysá 

a kúrül jelennek meg. 
Mivel az üzleti igé 

nyek általánosak és sr 


gerők, az TT-iparág ki: 


alakította válaszát a 


NGGYGYRNERETYENNNB 1. :tr2. A SOA. stratégia elemei — 


Architccture), magyar 


terminológiával ltatás alapú arcbitektúra, az 
köze 


az informatikai ipar fejlődésének hajtócrejévé vált 


A SOA intormatikai stratégia 


Technikai megközelítésben a SOA - architektúra és 
technológiai modell, amely lehetővé teszi, hogy kü. 


a meg: 


amely a fent; elvárásokat biztosítani képes, és 


lönböző alkalmazásokban (alkalmazáscsomagok, egye- 


sztésű alkalmazások stb.) megvalósított külön 


álló üzleti és technikai funkciókbál, szolgáltatásokból 


di fejl 


üzleti folyamatokat megvalósító alkalmazásokat állít. 
sunk össze. 

Tágabb megközelítésben a SOA informatikai stra- 
tégia, amely irányítja az egységes SOA alapú vállalati 
architektúra kialakítását és a vállalati alkalmazásokban 
üzleti és technikai funkciók együtt 
működő, szabványokon alapuló szolgáltatásokká szer. 
vezését, azaz meghatározza az TT működési és megva 
írásait (lásd az T. ábrát). 
ét, egymással SZOTOsán Össze- 


található díszi 


lósítási folyamatait és el 
A SOA stratégiánal 


függő része van, a szolgáltatás-infrastruktúra (SOA-ar- 


hiteknúra) vagy másképpen a működtető technológia 


és 4 SOAdrányítás (SOA Governance), 


Szolgáltatás-intrastruktura 

A SOA nyílt, szabványos komponens technológia, 
amelynek építőelemes a szolgáltatások. A szolgáltatá 
sok ónállóan is működőképesek, platform- és eszköz- 
függetlenek (tetszőleges technológiával készülhetnek), 
szabványos, jól defirtált interfésszel rendelkeznek, és 
szatrányos attatcsere- és kornmunikációs protokollok- 
kal érhetők el az elosztott hálózatokban. 
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A szolgáltatások két alapvető típusát különböztet 
jük meg. Az üzleti szolgáltatások teljes vagy rész üz 
leti funkciókat valósítanak meg (ügyfélkezelé 
lakezelés stb.). Az üzleti szolgáltatások megvalósít. 
sához az egységesítés és újrafelhasználás érdekében 
nélkülözhetetlenek a technikai szolgáltatások, ame 


lyek alacsonyabb szintű építőelemek, és az üzleti fel 
használók számára nem láthatók, Technikai szol. 
gáltatás például a naplózás, az archiválás, a doku: 
mentumtárolás, a megjelenítési szolgáltatások stb, 
zolgáltat 


ssszekapcsolásából úgynevezett kon 
pozit alkalmazáso. 
kat építhetünk kó 
dolással vagy dína 
mikus láncolással, 
utóbbit üzleti foly 
matkezelő cszközös 
segítségével 

A szolgáltat; 
sokra alapozott al 
kalmazások meg: 
valósításához azon 


ban nem elegendő 
a komponens ala 

pú architektúra 

még akkor sem, h; 
olgáltatások mi 
üzleti logikai egys 
gek vannak megva 
lósítva - mert egy 


részt a nagyszámú 
szolgáltatás terve 


ési és végrehajtá. 


színtű kezelése speciális megoldásokat igényel, más 


részt a hagyományos komponenstechnológiában a f 
Iyamatvezérlés, az integrációs mechanizmusok és a 
szükséges adattranszformációk bele vannak kódolva 
komponensekbe. Komoly gondok forrása az egység; 
közös törzsadatok hiánya is. Ezért a szolgáltatár alap 
rendszerek kialakításához és működtetéséhez az ertc 
célra szolgáló SOA-architekrúrára van szükség (felép 
tévét lásd a 2. ábrán). 


A S0A-Intrastruktúra részel 
Szolgáltatások; a SOA alapú TT-működés esetén a f- 
lesztők a projektekben monolit alkalmazások helyett 
önállóan is életképes technikai és üzleti szolgáltatáso 
kat hoznak létre, alakítanak ki, és azokat szabványos ín 
terfészen kereszrül publikálják. Az alap üzleti és tech 
nikaú szolgáltatások összekapcsolásával építhetők fel a: 
üzleti folyamatokat támogató összetett, illetve folya: 
matcentrikus szolgáltatása 
Folyamatszolgáltatások (Business Process Ma 
nagement): a folyamatok vezérlését, automarizálását 
megvalósító szolgáltatások, amelyeket a SOA-archi- 
tektúrában üzletifolyamat-vezérlő eszközök bíztosí- 
tanak, lehetővé teszik a humán feladatok támogatás 
sát (workMow) és a folyamatok automatizálását a folya 
matelemeket megvalósító szolgáltatások láncolásával, 
továbbá lehetővé teszik a folyamatok szüntelen moni 
torozását. A BPM-motorok és az üzleti aktivitást mo- 
nítorozó modulok (BAM) a SOA-architektúra fontos 
elemei, hiszen a SOA-megközelítés alapvető célja a ru 
galmas, könnyen módosítható üzleti folyamatok meg- 
valósíthatóságának a támogatása. 
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Ürzletialkalmazás-szolgáltatások: az újonnan fej 
ztett üzleti szolgáltatások futtató környezete. Cél- 
erűen Java JPFE vagy .NET alkalmazásszerveren fu. 
szolgáltatások, de minden más olyan környezet is le 
s, amelyben lehetőség van szabványos interfészekkel 
kommunikációs felülettel szolgáltatásokat publikálni 
Szolyáltatásbusz (ESB): a SOA alapú TT-infrastruk- 
ra idegrendszerként funkcionál; egység 


, központi 


a menedzselt kommunikációs és biztonsági szolgál 
itásokat nyújt a szolgáltatások és SOA-infrastruktúra 


meinek az € 


zekapcsolására, valamint a szolgálta- 
szabályzatok és nem funkcionális 

svetelmények érvényesítésére 

Szolgáltatástár (Registry-Repository): a SOA ala 

IT-működés és irányítás a szolgáltatásdefiníciók és 


shoz kapcsoló 


kapcsolódó követelmények központi sával le 


tóvé teszi a szolgáltatás tervezési és fejlesztési ciklu. 
nak hatékony menedzselését, beleértve a publikálást, 
rafelhasználást, a függ 
ek kezelését 
Elérési (access) szolgáltatások: azokat a technikai 
oigáltatásokat soroljuk ebbe a kategóriába, amelyek 
vítségével biztosíthatjuk a meglévő alkalmazáscso. 
nagokban (ERP, CRM, SCM stb. ) és egyedi fejlesz 
ésekben található funkciók szolgáltatásként való pub. 
kációját. 
IT Service Managemei 
li és biztosítja a szolgáltatások: 
forrásokat. A SOA alapú TT-műkök 
e, hogy a szolgáltatások különböző aspektusait mérni 
tudjuk, beleértve a szolgáltatás felhasználásának mérté- 


ségek, verziók és kóvetelmé- 


jonítorozza, menedzse- 


Ikalmazások: 


és nagyon fontos ré. 


nem funkcionális követelmények teljesülését, az 


Fgéás 


adatforgalmat, a SOA-infrastruk; 


túra komponenseinek a rendel. 


ását stb. A folyamatos 
mérések lehetővé teszik a hibák 


gyors elhárítását és a hatékony 


kezésre 4 


üzemeltetést, sőr az üzleti folya 


matok optímalizálását is. 
Üzleti monitorozás, dash- 
board: a $0A-megközelítés 
egyik alappillére a rugalmas, át 
látható és mérhető üzleti folya- 
marok bízt ása, Ezért a SOA. 
architektúra az üzleti vezetés 
számára is biztosít üzleti szem 


léletű monítorozási és begvat- 
kozási felületeket, ahol az üzleti 


teljesítménym 
mel kísérhetők, és lehetőség van 
a beavatkozásra. 


tók figyelem 


Front-end rendszerek, a 
szolgáltatások felhasználói: a szolgáltatásokat külön 
féle alkalmazások használhatják, amelyek közül a leg- 
fontosabbakat emeljük ki. A Business Process Managi 
ment Solution (BPMS) segítsés 
üzleti folyamatokat lehet felépíteni akár az TT bevoná 
sa nélkül is 


cl szolgáltatásokból 


így ezek a folyamatok rugalmasan, gy 


sabban és kisebb költséggel módosíthatók, hiszen a 
központi folyamatvezérlés megszünteti a fejlesztés és 
vállalati intra 
net portál biztosítja az alkalmazottaknak és az ügy 


működtetés redundanciáit. Az egysége 


feleknek az egységes, de személyre és szerepkörre szab- 
ható, több csatornán elérhető felhasználói felületet. 


A SOA előnyei 


. Az üzlet és az IT jobb együttműködése: azíT ha- 
tékonyabban és gyorsabban tudja kiszolgálni a 
gyorsan változó üzleti igényeket. Az üzleti fo- 
Iyamatokban és szolgáltatásokban gondolkodás 
biztosítja a közös nyelvet az üzlet és az ÍT között. 
Átfogó, a teljes vállalati (T-t és üzleti folyamato- 
kat egységben kezelő, az üzlettel szorosabban 
együttműködő IT-irányítás alakítható ki. 
átlátható, mérhető, monitorozható 


43EH 
ű 


Rövidül a piacra jutás átfutási ideje (tíme to 
mark 


et), 
Az IT-alkalmazások konszolidációja jellemzi. 
A szolgáltatásokba szervezéssel, a törzsadatok 
A hosszú távon megszün- 


HALL 


, Celtaátá te tosttlt ÜK Tsz át 
edsákest jeez eget alert 
kevesebb alkalmazást ke 


leti folyamatok tok sátorát 


pontú megközelítése radikálisan csökkenti az 
operátorok napi adminisztratív teendőit, illetve 
€gy hiba elhárításához jóval kevesebb időre van 
szükség. 
9. Egységes fejlesztési és üzemeltetési módszer- 
tant lehet bevezetni, ezáltal mind csökkenthe- 
tök a külső és a belső erőforrások, illetve javul 
a tervezhetőség. 
Szabványok alkalmazása jellemzi, Így lehető- 
vé válik, hogy az egyes szolgáltatásokat a funk- 
cionális és nem tunkcionális, illetve egyéb kö- 
vetelményeknek legmegfelelőbb szállító bizto- 
sítsa. Emellett elkerülhetővé teszik, hogy a cég 
csak egy beszállítótól függjön, ráadásul a kiéle- 
zett versenyhelyzet jobb és költséghatékonyabb 
megoldásokat biztosít, 
A fejlesztési költségek csökkentésének három 
tö forrása van: egyrészt lehetővé válik a kód-új- 
az üzleti és technikai szolgálta- 
ss jításával, másrészt nő a kódo- 
hatékonyság. A folyamatok vezérlését, bíz- 
szolgáltatásokat, 


a törzsadatkezelést és 
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A BIB/B2C megoldásokkal a szolgáltatások biztonságo- 
san elérhetővé tehetők az üzleti partnereknek és 
leknek A felhasználói felületek kialakítását a preze: 
ciós és kollaborációs szolgáltatások reszik gyorsabbá és 
ebbé 


egység! 


S0A-irányítás 
A SOA infrastruktúra, a s 
épülő üzleti alkalma 


zolgáltatás z ezekre 


k megtervezése, megvalósítás; 


és működtetése a korábbi silók üzemeltetéséhez képest 


özelítést igényel. A SOA előnyei 
ASOA irá. 


nyítás az IT-irányítás kiterjesztését jeleni a szolgálrará. 


csak megfelelő irányítás mellet érhetők el 


sok teljes életciklusára a tervezéstől a megvalósításon és 
A SOA-irányítás felada. 


ta nem a sílók, hanem a szolgáltatások és 


tesztelésen át az üzemeltetésig. 
a szolgálratá 
sokból épülő alkalmazások fejlesztése és üzemeltetése 


másrés: 


a szigetszemlélet helyett a teljes TT-infrastruk 
tűrában, szolgáltatatás- és alkalmazásportfólióban mint 
egy virtuális egészben kell gondolkodni. Ugyanez iga 


az üzleti folyamatokra is, a helyi üzletági folyamatok 


mellett a eljes vállalaton átívelő és sok esetben azon 

túlnyúló folyamatokban kell gondolkodni, 

A SOA-irányítás fő alkotóelemei a következők; 
SOA irányítási modell: meghatároz. 

röket, a döntési jogokat, a kapcsolódó mérési és ellen 


7a a szerepkü 


őrzési mechanizmusokat és folyamatokat, amelyek a 


TT-döntések előkészítéséhez, meghozatalához és vé 


rehajtásához szükségesek. A dönrési és végrehajtási me 
chanizmusak szabályzatokon (policy) alapulnak, ame 
lyek meghatározzák pl. az alkalmazások archítekturá 


ok kiválasztási 


lis szabályait vagy a csornagalkalrma; 
szempontjait. Az irányítási modellnek fontos eleme a 
zat, valamint a folyamartu 


projekrfinanszírozási s; 
lajdonosok és -szponzorok meghatározása, Az irányítá 
si modellben el kell helyezni a SOA kompetenciaköz 
pont feladatait és felelősségi körét ís. 

SOA referenciaarchitektúra: ez írja le a teljes válla. 
lati SOA architektúra tervét teljes kiépítés esetén. A re 
ferenciamodell meghatározza az alkotóclemeket, azon 
belül ís a modulok szétválasztását és kapcsolódását, ami 
lehetővé teszi a SOA-infrastrukrúra lépcsőzetes, ink- 
rementális fejlesztését. Az izoláció és a kupcsolódás az 
ESB-n kereszrül történik, Mivel a referenciaarchitektű: 
ra kialakítása hosszú távra szól, a beruházás érrékálkásága 
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és későbbi módosíthatósága végett célszerű nyilt szabvá: 
nyokar alkalmazni. A SOA-archírekrúra kornponens ala 
pú fejlesztést tesz lehetővé oly módon, hogy a kompo- 
nenszk, azaz szolgáltatások üzketi feladatokat valósítanak 
amun 


meg, 1 erléx biztonsági elemek és az integrás 
funkciókat nem kdl és nem es sza 
bad a szolgáltatásokba bekódolri, azokat egységes, újra 
felhasználhat a SOAanírastrukrúra bizrosítja 
SOA-ütemterv (Roadmap)- ez a SOA infrastruk 
túra kialakításának terve rchítektű; 


azok vár 


crszkomenanikáor 


mód 


amely a referenci 


ra teljes kiépítéséhez szükséges lépéseket 


ható ütemezését tartalmazza. Fő területei: alap-infra 
szrukrúra (ESB, BPM, Rcgi 


funkció tipusú szolgáltatások (pl. hitelezési vagy ügy 


ary stb. bevezetése), űzleti 


amatok elemei), információelérési 


szolgáltatások (pl. központi dokumentumkezelő szol. 


gáltatászínak publikálása), közös TT-szolgáltatások 


(egysege lás, felhasználóazonosítás stb.). A refe- 
encizarchiteknúrát és az űtemtervet az üzleri célok és 
megszerzett tapasztalatok alapján rendszeresen felül 
kel vtzsgalna 

Az irányítási modéil és az ütemterv tervezéséhez el 
kell végezni az aktuális TT-környezet és a vállalati üzleti 


folyamatok nagyvonalú felmérését, valamint az aktuális 


TT-irányítási képességek, illetve az irányítási strukrúra 


szjetes felmérését, és figyelembe kell venni a vállalat 


et terveit és prjoritásait 
Metrikák: 2 50A-merrikák és siker kritériumok fel; 


ró, egyedi 
A SOA si 


gét három fő szempont alapján lehet talán a legjobban 


se vállalatonk 


m fe nül egyszerű fela CTESSÉ 


lön 


Socomec Sicon Netsys PL 750 


TECHNOLÓGIA 


HAZAI PIAC 


mérni: üzleti előnyök, TT-előnyök, továbbá szolgálta 
tások és kapcsolódó erőforrások újrafelhasználásának a 
szempontjából 

A SOA bev 
ort előnye az újrafelhasználhatóság. Ugyanakkor fon- 
tos megjegyezni, hogy nem minden vállalatnak egyfor- 
ma fontosságú és jelentésű az újrafelhasználás. Fz je 
lentheti egyrészt a meglévő alkalmazás 


ésének egyik leginkább hangsúlyo. 


silókba zárt szolgáltatásai újrahasznosítá- 
sát, illerve az újonnan kifejlesztett szolgál 
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Ix az összehasonlíthatóság érdekében a korábbi és az új 
projektekben is szükség van az összehasonlításhoz szük 
séges megfelelő részletezettségű ráfordításmérésekre. 
Befejezésként a SOA alapú TT-működést szeret. 
nénk érzékeltetni néhány fontos kérdés kiemelésével. 
A SOA- architektúra és a szolgáltatások kialakítá- 
sa lépésekben, 


üzleti prioritásokat figyelembe ve 
vő, a szolgáltatásokat felhasználó üzleti 
projektekben történik. A projektek ter 


vezését és irányítását SOA-irányításb. 


tatások, törzsadatok képességét arra, hogy Ne az IT-költség- meghatározott folyamatok mentén és 
későbbi projektekben újra lehessen hasz vetésed növeld, érvényes szabályzatoknak megfelelően 
nosítani őket. Mindkét esetben igaz, hogy hanem változ- kell végrehajtani; A tervezés során, a te 
az újrafelhasználást igen jól lehet mér. tass a szemléle- vezés alatt álló projekt igényei, a SOA. 
ni: hány projektben lett hasznosítva egy teden és az írá- űtemterv és a rendelkezésre álló szol 

adott szolgáltatás, hány meglévő szolgál. nyításon! gálraráskatalógus alapján a felelős üz- 


tatást sikerült a SOA- rendszerbe integi 
rálni és felhasználni. 

A SOA másik, sokszor emlegetett előnye az 
amely már sokkal absztraktabb, nehezebben mérhető 
fogalom. Az agilitásnak sok oldala van, ezekből talán a 
következők a legfontosabbak: 


9 üzleti vagy TT-igény megvalósításáboz szüksé 


ges idő 

§ SOA-rendszer toleranciája; üzleti igények szintje, 
amelyeket a SOA, illetve TT-archirekrúrz jelentős vál: 
toztatása nélkül meg lehet valósítani 

s az üzleti igények száma, amelyeket a SOA-rend. 
szer képes gyorsan kielégíteni. 

A fejlesztési és az üzemeltetési költségek csökkenése 


azok a további területek, ahol az előnyök megjelennek. 


bar, ADSI. 


modemhez szolgáló vezeté. 


knek el kell dönteni 
hogy a projekt során milyen SOA-inír 
struktúra és irányítási elemeket kell bevezetni vagy 


leti és IT-szaké 


módosítani, milyen új üzleti és technikai szolgálta 
tásokat fejlesztenek ki és milyen meglévő szolgálta 
tásokat használnak fel a projektben készülő alkalm 
záshoz. Ugyancsak határozni kell a projektfinanszi 
A projekt során újonnan fejlesztendő közt 
szolgáltatásokat lehet például az üzleti projekt költ 
ségvetéséből vagy részben/teljes egészében közpon 
ti SOA-költségvetésből finanszírozni. A SOA-infr. 
struktúra és irányítási elemek bevezetését a SOA 

kompetenciaközpont végzi. Ugyancsak az ő folada 
tuk az üzleti projcktekb 
ellenőrzése és szakmai támogatása. B 


rozásról 


n folyó szolgáltatásfejleszt 


rajta, hogy a tápegység éppen milyes 


Energiakocka 


A szünetmentes tápegységek az infor. 
matika kevésbé népszerű eszközci, pe 
lig kétségbevonhatatlanul fontosak 

A Socormec 


pacitású szünetmentes tápegysége kű. 


Sicon 750 valtamper ka 


s, de praktikus formájú: majdnem 
egy kocka. A tetejére kerültek a csat 
akozák (szabványos faficsarlakozók): 
szám szerint hat konnektor. 

A készülék nem tül nehéz (a teljesít: 
ményéhez képest különő- 


ket szakíthatja meg: a két csatlakozó kö- 


zött biztosíték van, s a biztosítékon nem 


juthat át az áramlökés. (Célszerű ezek. 
nek a készülékeknek a hálózati csatlako- 
zóját ís UPS-be dugni, mert egy köze 

hi villámcsapás nem válogat: ha nem jut át 
a telefondróton, akkor átmegy a hálóza 
ti kábelen) 

A hat csatlakozó közül kettőn csak 
tálfeszültség-védelem van és szűrés, 
de négy az UPS-re van kötve. Az első 
kettőhöz olyan eszközt érdemes csat 
lakoztatni, amelynek nincs szüksége 
szünetmentes táplálásra, de az elektro: 
mos hálózati hibáktól sze 


sen mem). Az oldalán két Ahat közül retnénk őket megvédeni. 
savarnak is hagytak he Esrsmyeersáosrő A másik négyre csatlakoz 
et: a falra vagy asztal édelemmel, szűréssel tathátjuk a szűinetmente 
ibemerú umebó S gjegg ús fed lehet van ellátva. negy meg szg sdábosge) ogszasbtót 
mar szetelni et — összterhelésük azon 
rez of Lam Az UPS amellett, hogy SES SESE BE] bán sáézrbaládbarjájbeg 
nt Éezsttsmzatazáazá 
Kumené 43 jr iramnziznetkar pótolja a 50 voltampert (nagyjából 
csattatozót tápfeszéltséget, hálózati táplálás esetén 2450 wattot). Lérernyottató rácsatla 
Tameg tó ís kiszűri a betnenő áram híbáít: az áram-  koztatásától tehát mindenképpen óva: 
lökéseket és a feszültségingadozásakat; —— kodjunk! 
Forgatmazó ha md úgy mús elektronikus berendezést ís óv Alul egy csavarral elzárt fedőlapot 
Ar özuttaj T80023109 FA harunk vele találunk, a mögött lapul az akkumus 


rélhető, 
lék m 


ma LÉLEK 


Bemeneni kábele b 


ett, nem cse 
ez kényelmetlenné teszi a készü- 
atását. Az oldalán van egy pár 

RJ-11-es csatlakozó 


azzal a telefon 


tátor. Az UPS előlapján a vezérlő 
egyetlen gomb kí- és bekapcsolásr 
négy visszajelző lámpa és egy semati 

kus diagram: kis lámpácskák mutatják 


üzemállapotban van 
A hátlapján található USB-csatlaku 
zón át számítógéphez lehet kötni, hoz 
egy szoftverrel felügyelhessük a mű; 
ködését. Magát a szoftvert nem adták 
az UPS-sel: le kell tölteni az internet 
ről (ha kítöltünk egy űrlapot ís), de ín 
gyenes, A felügyeleti programnak var 
windowsos és linuxos változat 


és mi 


vel Java alapú, Java virtuális gép is ke 
a használatához. A szoftver modulári 
felépítésű; az egyik elem csak egy kis, 
konfigurációra való ablak (melyik ka 
pun van a szünetmentes tápegység): a 


többi, már UPS-specifikus adatot a ki 
ablakból indítható böngészőben néz 
hetjük. Két külön gombbal lehet indí 
tani, az egyik lenyomásával megnéz 
herjűk a folyamatokat, a másikkal - m 
magasabb jogokkal 
tunk a dolgok menetébe. 

Mindezt összevetve nagyon jól mű 
ködő készülék, melyhez minimális ár 
többletért § év garancia vásárolható. 
A családnak vannnak hagyományos 
kialakítású tagjai is jóval kedvezőbb 


be is avatkozha 


áron. Fux 


2906.10.03. 


"túnt notebookok erzyéztl alalrasok 
amerikai Kereskedelmi Minisztéri SSL közlemé 1 
gutóbbi vizsgálatai során kiderült gi megoldásuk sérülék 
a hívatalban több mint 1100 h az, ezért annak Í r 
ható számítógépnek veszett nyo ükség. Az OpenSSL 0.9.7k, v 
veszett notébookok közül 249. da a 0.9.8 jók már nem tart 
tosan tartalmazott bizalmas adatokat. 1 a sérüléken 
computerworid.hu/cikkek/lost s Computerworid.hu/cikkek/openbug s 


Zsenik vagy bolondok: Gesjsénm 
Fu £ 
lytatás az első oldalról be mindői mérsék k kh 
fél év alatt kiderült, 100 dollárból nem hozha: a. Thái 
Sokak szerint ezért változtatták meg a pro ka r 
az igencsak figyelemfelkeltő , 100 dol I fi 
top"-ról OLPC-re (One Laptop per Child. 4 
ermekenként egy gép"-re, A nyár végén bemutatót 1 e 
totípus önköltsége 130-140 körül van. F ktatási n (87 f: 
akkor is nagyon jó er nény, ha az ered. T ber OLP( 
tónál kicsit szerényebb a konfiguráci. gesnek á 
Kisebb, de működik A bízot 
deti tervben az AMD Geode GX 533 proc iszt í gy am LPC 
ra szerepelt, amelynek a fizikai órajele 400 mi kor a: 
ertz, de a prototípusba végül a 366 megahertzcel nie) 
GX 500 került. A Ge 2 bites, x86 kom ábt nek ás 
bilis CPU, amelynek 16 kilobájtos utasítás 6 a! fi 4; 
ájtos ad; a van, bc k 
ogyasztása 1 watt. a unk, h a 1 1. ap 
A gép 256 megabájt RAM me eri a kart - és figyelembe at 9 4 elmai u 1 
át tartalmaz, a drága é geket ábt F Tök 
ogyasztó merevlemezt pedij lítort arányt tarth. n k , 
bájt Nash memória helyettesíti nűködést. A prototípusb, ni lése. A csoport edi ba: 
asban azonban csak felc hagyományos AC adapte nánytól haj k 
a vezeték nélküli hál. v moly fejtörés elé állít d Hat totipust hi 
it -onban tartalmazza, A M. oftvercse A c [ út k gyái addig n 
Lab szakértői azonban enn dora Linuxának 13 gizabájr tárok ak el megrer é A r tochnológiái a 
r Achetősen optimisták, hely kell, ezt a programozóknak a: Ouanta Computer, Inc., a világ aj topgyár 
itük az 1 gigabájtos vált OLPC-változatnál 250 MB-ra sik ója, OLP( k támogatói rozra ki. A 
ny év múlva 80 dollárból ís k rül leszorítaniuk, A level, fél, a it nai 


umetum- később Brazíliában is lesz gyár pont 


Negroponte bemutatja az OLPC prototípusát JB a Skype használatát le a elése eső kelt ÉgVÉSS 


magyobb változáson a k 
tűvé révő VolP alkalmazásnak pedig ata ez év végére készül cl, a gyá 
Nem további 130 megabájt kell, Így a felhaszn 


ő ment keresztül. A képerny 


pnak, hanem ink ább nag obb méretű kéziszá imainak, képeinek más állományainak nagyjából 13( 
pnek tűnik. Mindez érthető, ha 
k ragaszkodtak az erős napfér 
az háttérvilágításos LCD-ké 

Arágább és legtöbb energiát fogyasztó elem 
Amíg a tűbbi hardverkotnponenst kenthetik az árat. Az internet-he 
műholdvevők kiasztásával szeretnék megoldani, am 
vekhc angú hálózattal kapcsolódnak 
A Media Lab már c nák egy 100 dolláros kisz 


gabájtnyi hely marad 
Mindez nem szegte kedvét a Media Lab tervezőinek 
amel, akik szerint 2008-ra tényleg sikerül a gép árát 100 dol 


k 


árra leszorítani, sőt 2010-re akár 50 dollárra ís le 


Ű computerworld.huzlinkek 


4 Camputerworid ERP-meltekletet 
hírdetóink tamegatták. 
Eleszítésében közreméköétetk: 


— Összeállította 


—— KIS ENDRE j 


élő tanácsok 


Az ERP-rendszerek bevezetését az ügyfélnél 
kialakított üzleti folyamatok és a leendő megol 
dással kapcsolatban megfogalmazott elvárások 
feltárása készíti elő. A projektnek ebben a sza 
kaszában ezért döntő szerephez jut a beveze- 
tést végző partnercég tanácsadói kompetenciá. 
amely az ERP-rendszereket fejlesztő és forgal: 
mazó cégek között mindinkább a versenyelőny 
meghatározó tényezőjévé lép elő. 


Felelés kiado 


be, a rendszer által kínált 
agy iparág-specifikus beállítá 
k át, és mekkora lesz a di fejlesztés, a test 
abás aránya 


het, hanem lek 


t gyakorlat 
reket szállító és beve 
igyfeleiknek ajánlanak 


ís inkább a 


jevált gyakorlat 


2 IFS Applications rendszerben levő standard 
yyamatok az IFS stratégiai iparágaiba tartozó. 
emelkedő ügyfelek bevált gyakorlatára épül- 
nek, ezért kellő átgondolás mellett alkalmazva 
más vállalatok számára is a siker kulcsa lehet 


Ji! 


Ú AzFS Applications 


rendszer beveze 
tése a cég saját 
rendszerbeveze 
tési módszertana 
az IFS AIM (FS 
Applications 
Implementation 
Methodology) 
alapján történik. 


— 
ea] 


] 
Í 


MELLÉKLET 


S Applications" 


ERP MEGOLDÁSOK AZ 
AGILIS VÁLLALATOKÉR 


A piaci környezet és a technológia 
olyan gyorsan változnak, hogy a 
hagyományos üzleti modellek é: 
vállalatirányítási rendszerek má. 
képtelenek azt követni. A könnyei 
bevezethető, újrakonfigurálható, ési 
a technológiai változásokhoz alkal 
mazkodó IFS Applications lehetővé 
teszi a vállalatok számára, hogi 
akár az országhatárokat átszelve 
végezhessék üzleti tevékenységüket. 


Integrált vállalatirányítási rendszei 
bevezetését tervezi? Vegye fel velünki 
a kapcsolatot, hogy elmondhassuki 
miként tudunk segíteni Önnek! 


IFS Hungary Kft. 


Tel.: 136 (1) 236 37 00 
E-mail: infoodifshu.com 
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IFS - A GLOBÁLIS 
ERP MEGOLDÁSSZÁLL 


www.IFSHU.com 
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MELLÉKLET 


ERP-KONZULTÁCIÓ 


Dinamikus intelligencia 


A NEXT Software Kft. saját fejlesztésű ERP-rendszere három fő alkotóelemre 
épül. A Visual DataFlex windowsos és webalkalmazások fejlesztésére alkalmas 
keretrendszer, a Crystal Reports élvonalba tartozó jelentéskészítő eszköz, 

a Dynamic AI pedig egy üzletüintelligencia-alkalmazás, amely magas szintű 
támogatást ad a stratégiai döntések előkészítéséhez. 


NEXT Softwarc Kft. 1986 óta 
fejleszt ERP-megoldását, a 
pa NEXT Rendszert, amdly a ]o- 


giszrikai folvamatoktól kezdve a könyve 
lésen ár egés 


a stratégiai dóntés-elő- 
készítésíg támogatja a felhasználókat 

A rendszer első verziója élelmiszer- és 
vegyipan cikkeket forgalmazó nagyválla- 
lt részére készült. A NEXT azóta a ke 
reskeri ámos területének sajátossá 
tte megoldását, amelynek 
nyvesdolthálózat, 


szara zik 


felhacznalós iz 
aatalkatrosz - es építőanyag: forgalma 

és kiskercskedő, villa: 
2-kereskedő, sportszerke. 
rexkodő, szórakoztatóelektronikai üzlet, 
ség- és műrárgykereskedő, valamint 


zó, ruhá; 
mosságialkatré 


fermetőségetni 
9922 Gyér, Bajcsy-Tsátemzíty u. 46. 


€ mart meggrmetmtegym ha 


fi: 538 PWty 872 622 - Fan: 36 (tb) IZ 628 


Microsoft ! .,.. man nore sarutars 


esatarti 
Partner 


karbantartási anyagokat értékesítő cég ís 
található. A keretrendszer rugalmassá- 
aa révén nem okoz problérnát a teljesen 
különböző méretű felhasználók kezelése. 
Az ügyfelek között van egyszemélyes bolt 
és 70 üzletből álló hálózat is, ez utób- 
bi rendszere az internetes kornmunik; 
lehetőségeit 15 nagymértékben kihasznál- 
j1 A NE) 
gos elszámoltatási rendjének logikáját 
megtartva, a raktárkezelést tekintve ké. 
szült elszámoló áras, átlagáras és FIFO 
elszámoltatású verzió. Könyvelés, folyó- 
számla-kezelés és pénzúgy tekintetében a 
megoldás mindig könnyen alkalmazkodik 
a rendeletváltozások követelményeihez. 

A NEXT Rendszer egy-egy új ip. 


Rendszer zárt és biztonsá: 


40197 


Meewortung infrastrueture Solutons 


CERTIFIED 
PARTNER 


lementációja mindig részletes helyzet 
felméréssel kezdődik — mondta Micba- 
letzky Géza, a NEXT Software Kft 
ügyvezetője. - Nem azt keressük, hogy 
a NEXT Rendszer mely elemét hol 
tudjuk használni, hanem hogy a fel- 
használó igényét melyik modul melyik 
verziójának, milyen esetl 
tisával tudjuk lefedni. Mi 
vel az egész rendszer az 


ges módos 


SZE Kö aaa üz 7 s NEKÜNK E Ház zá 4 
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erre a problémára a Cintac által fejlesztett 
Dynamic AI üzletüntelligencia-rendszer. 
ben találta meg a megoldást, amely teljes 
egészében böngésző alapú, így használata 
a felhasználói oldalon nern igényel külö. 
nösebb erőforrást 
- Számomra nagyon furcsa, hogy az 
egyedi fejlesztéseket az egzotikus jelző. 
vel illetik - mondta Mic- 
haletzky Géza. — Nem 


első bittől kezdve az utol- Az egyedi megoldá- Il kellene egy-egy egyedi 
sóig saját fejlesztés, ezért sokat nem szabad megoldást pusztán előíté 
az esetleges módosítások, Pusztán előítéletek M§ letek alapján lebecsülni 
új fejlesztések beilleszté alapján lebecsülni. B Mi gyakran találkozunk 


se semmilyen nehézséget 
nem okozhat számunkra. 

Az ügyvezető szerint az igényfelmé- 
rés legnehezebb pontja minden csetben a 
stratégia döntések előkészítésének meg- 
határozása. A legtöbb esetben ez nagyon 


sok iterációval jár, hiszen a stratégiai dön. 


tések szempontjai időről időre változnak. 
A stratégiai döntések meghozatalához 
azonban mindig a teljes adatbázisból kell 
adatokat lekérdezni. Ezért olyan eszköz 
re van szükség, amely adatok nagy 
gével, könnyen alakítható felületen gyars 
eredményt bizzrosít. A NEXT Software 


őme. 


azzal, hogy a felhasznál 
miután megismert egy-k 
szabványos rendszert, az egyedi mego 
dást választja, mert annak a rugalmas 
ságát, alakítharóságát jól tudja ötvözni 
a rendszer stabil működésével. Lénye 
ges szempont az ár/ teljesítmény arány 
ís, amely a NEXT Rendszer esetében 
nagy szállítók szabványos folyamatok 
tartalmazó megoldásaihoz képest sokkal 
előnyösebb. Ez nemcsak a bekerülési 


ár alapján érvényes, hanem a rendszer 
üzemeltetésével, továbl; 
járó költség 


kre ís igaz. 


WinDirect Vállalatirányítási 
Rendszer, a szerethető... 


Mára a WinDirect rendszer közis- 
merrté vált Magyarországon. Köszön- 
z annak, hogy egyre több cég 
választja ki és használja a rendszert s2- 
ját tevékenységének a menedzselés 
A gyártó vállalatok mellett a hazai, ex. 
port-import tevékenységeket folytató 
kis- és nagykereskedelmi, illetve szol- 
gáltató vállalatoknál használják, egyre 
szélesebb körben. 

Az ERP-pályázati lehetőségek a vál- 
lalatoknál felcsigázták az érdeklődést 
az integrált rendszerek iránt. A Win 
Direct rendszerrel sokan pályáztak és 
nyertek, és mivel újabb pályázati lehe- 
tőségek nyílnak, így ismét lesz csély a 
rendszerhez hozzájutni pályázati forrá- 
sok felhasználásával ís. 

A WinDirect magyar szoftverrend 
szer, a Comrmit Kft. fejlesztette. A fej 
lesztő cég végez bevezetéseket is, ame. 
lyek a termék rugalmassága, nyíltsága és 


OMMI 


funkcionalítása miatt gyorsan megvaló 
sítharók. Az ár és értékarány gyors me 
térülést bizrosít a felhasználó számára. 
bb modulok: termelésirányítás 
minős 
készletgazdálkodás, szerviz, dokumc 
tumkezelés, kiszállítás, pénzügy, fő 
könyv, kontrolling és új elemként a 
vázmű modul ís megjelent, Támogatj 
a projekt alapú folyamatokat 

A vállalati folyamatokat a beépített 
warkílow segítségével és a bizonyla 
ti fával lehet követni. A nem rendezett 
ügyek ís mindig megtekinthetők. A fo 
Iyamatok, képernyő 
átrervezhetők. Az adatbányász, az anali 
válási és kirnutatáskészítési lehetősége 
tetszőleges menedzsment információ 
kinyerhető. A rendszer öntanuló rulaj; 
donságokkal rendelkezik, ami a funkci: 
onalitás és tudás növelésével is jár. 8 
wyew.commít.hu, wwwindireetba 


égellenőrzés, kereskedelem, 


, nyomtatványok 


Commit Számítástechnikai 
és Kereskedelmi Kít 

2030 Budaörs, Szabadság út 
117JA épület 

Tel: 23/507-260 

Fax 23/507.267 
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Az infor:Com szervezőereje 


Corvex 1994-es alapítása óta az ipari gyártóknak szállít vállalatirányítási 

:ndszereket; napjainkra ötvenfős szolgáltató céggé fejlődött. Megoldásainak 
, apját az üzleti szoftverek harmadik legnagyobb szállítójának számító Infor 
(iobal Solutions infor:COM nevű ERP-rendszere adja. 


Corvex Zrt, által forgalmazott 
Lt infor:COM integrált vállalat 
irányítási rendszer elsősorban a 
és középméretű gyártó 
íra kínál gyorsan bevezethető ERP. 
goldásokat. A mai piacon elvárható 
talános funkcionalitáson túl ez a rend- 
er kiemelkedően támogatja a diszkrét 
ártókat a finomtervezés kialakításá- 
in, akár műveleti szintig, és a vezetői 
nformációs rendszeren belül teljesít- 
nénye kimagasló a működés tényadata- 
in alapuló pontos utókalkuláció és ön- 
költségszámítás terén. 


égek szá- 


törő bevezetési mótiszertan 
- Az infor COM bevezetésének kez- 
dertől fogva alapv 
módszertan, ezzel az úttörők közé tar- 
tortunk — mondta Kovács Lajos, a Cor- 
vex Zrt. kereskedelmi igazgatója. — Az 
évek során az eredeti metódust jelentő- 


tő része a bei 


teman 


A Corvex Zri. érdekes ket 
tősségre hívta fel a figyelmet, 
amelyet az ügyféligények 
feltárása során tapasztalt. 
Ugyanaz a cég különböző 
helyzetekben egyrészt úgy 
véli, hogy teljesen egyedi a 
működése, máskor pedig az a 
meglátása, hogy teljes egészé. 
ben az adott iparágban szoká- 
sos rendben dolgozik. 

- Az igények e sokrétű 
megnyilvánulását az infor 
COM gazdag funkcionali- 
tással fedi le— hangsúlyoz- 
ta a kereskedelmi igazgató. 

— Egyrészt rendszerünk ver- 
tikális megoldásaival már alapkiépítés- 
ben is messzemenően alkalmazkodik 
az adott ügyfél elvárásaihoz. Másrészt 
a további, igény szerinti illesztést, amit 
tanácsadással, együttgondolkodással tá- 


a továbbfejlesztettűk, több szoftveres 
megoldással erősítettük meg, és a ma- 
kar viszonyokhoz illesztettük. A be. 
zetés eljárásait összhangba hoztuk 
150 minőségírányítási rendszerünk: 
kel. Mindennek köszönhetően ügyfele: 
ink felső és projektvezetése számára ma 
már a koncepció kidolgozásának fázisá: 
ról kezdve áttekinthető képet adhatunk 
a tervezett projektre és annak előreha- 
ladtára nézve, 


gatunk, főként nem egyedi fejleszté. 
sek útján, hanem az alapok rovábbi pa 
raméterezésével érjük el. Mindez sokkal 
gyorsabb bevezetést, hosszabb rávon jó- 
val egyszerűbb és olcsóbban fenntart- 
ható rendszert eredményez. Az ERP- 
rendszer funkcionalitását a vállalatok 

a döntés-előkészítés során csak ritkán 
elemzik ilyen mélységig, pedig ez is 
kulcsszerepet játszik abban, hogy az in- 
for:COM bevezetése hosszú távon bő- 


ségcsen megtérülő beruházás lehessen a 
vállalat számára. 


Agazatspecifikus csomagok 

Az Infor Global Solutions alapfilozó. 
fiája, hogy csak bizonyos kiválaszzort 
ágazatokban akar megoldásokat kí- 
nálni, azokban viszont az adott verti- 
kumra célzottan felépített, 
kész, az 
inak me; 
alakít ki. 

- Ennek megfelelően a 
Corvex ís évek óta sikeres az 
ágazatspecifikus infor:COM 
csomagokkal a hazai piacon, 
ahol az inforAUTOMO- 
TIVE az autóipari beszállí- 
tóknak, az infor:PLASTICS 
a műanyagipari gyártóknak, 
az inforJEM a gépgyártás és 
báttéripara szereplőinek kí- 
nál megoldást — mondta Ko- 
vács Lajos. - Ezt a kört ha 
marosan, reményeink szerint 
még az idén ki fogjuk bővíte. 
ni a gyógyszer- és vegyiparnak szánt In- 
for Blending csomaggal. 

Jóllehet a vállalatok mindegyike hor: 
doz egyedi vonásokat, egy adói 
kumon belül mégis inkább a hasonlósá: 
gok dominálnak. A Corvex szerint ezért 
az ERP-rendszer bevezetésekor érde 
mes minél közelebb maradni a stan. 
dard megoldásokhoz. Ez jut kife; 
az infor:COM felépítésében is, amely 
lehetővé teszi, hogy a felhasználói 
nyek lefedését nagyrészt a vertikális 
alaprendszerrel, illetve további beállítá- 
sokkal oldják meg. Mindez nagyobb át 
tekinthetőséget és hatékonyságot ered: 
ményez a folyamatok támogatása, az 
üzemeltetés és a továbbfejlesztés terén. 

- Ha egy cég egy standard ERP- 
rendszer bevezetése mellett dönt, ami 
meggyőződésem szerint a mai környe- 
zetben nem kerülherő meg, akkor ar- 
ra kell törekednie, hogy a lehető leg- 
kevesebb egyedi megoldást alkalmazza 
— fejtette ki a kereskedelmi igazgató. — 
Ha mégis megfogalmaz olyan követel- 
nely egy-egy hiányzó funkci- 
óról, vagy egy meglévő kényelmesebbé 
tételéről szól, akkor alaposan elemez- 
ni kell ezt az igényt. Érdemes a konkrét 
megvalósítási költségeken túl a verzió: 
kezeléssel összefüggő jövőbeli költsége- 
ket, a másik oldalon az anyagi vagy nem 
anyagi előnyöket is mérlegelni, Ha ezt 
követően ís indokolt marad a változta- 
tás, az infor: COM - felhasználók ismét 
előnyben vannak. Egyrészt rendelkezé- 
sükre áll a Corvex jelentős létszámú he- 
lyi fejlesztőcsapata, másrészt az infor: 
OM-mal együtt teljes fejlesztőkör- 


ágazat sajátossága: 


felelő csomagokat 


verti- 
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nyezeter szállítunk, amelyhez oktatást 
biztosítunk. Így ügyfeleink házon belül 
is elvégezhetik a kívánt fejlesztést 


A ptac betogadokeszsege 
A Corvex őt 
rében, hogy 


ummel tag 


sztalja ügyfélkő. 


a magyar cégek nyitottak a 
szabványos, kiforrott megoldások alkal- 
mazására. Ez annak a felismerésnek ís 
köszönhető, hogy az Infor Global Solu 
tions az infor:COM ágazati üzleti mo- 
delljének kialakításánál több ezer sikeres 
európai felhasználónál szerzett tapasz 
talatára épített. Fzek eredményeiből, a 
rendszerbevezetés szervezőerejéből a 
magyar vállalatok ís profitálhatnak 

Ők a jelenlegi versenyhátrányukat es 
előnyükre válthatják - mondta Kovács La 
jos.— Korai alkalmazók, útórők már nem 
lehetnek, dóntésüket ugyanakkor nem is 
kell kizárólai 
vagy a nemzetközi tapasztalatokra hagyat 
kozva meghozniuk. Kiválaszthatják azokat 
a megoldásokat és szolgáltatókat, amelyek 
számukra leginkább szóba jöhetnek, és 
ezek tartalmát, kínálatát mélyebben is ele 
mezhetik. A szolgáltatókkal közösen vég: 
zett műhelymunka különösen alkalmas er- 


a szolgáltatók kijelentéseire 


re, mert ennek során a valódi teljesítményt 
is ellenőrizhetik. Végül, de nem utolsó: 
sorban a rendszer magyar felhasználóinál 
meggyőződhetnek a tényleges üzleti elő- 
nyökről, amelyeket az infor:COM beveze 
tése adhat szárnukra. F 


A felhasználó választása 


és kereskedelmi terü 


letek ezáltal saj; 
lódha 


alati információáramlásba 


amódszereik 


nak be 2 közös vál 


mer ALPHA Software gám si 
LT AG gyi hasonlóan — e 
1 £ rülhatár zenmt kap 


Ami. 


ett híve Bedrotozott iparági salatosságok 
A proALPHA ERP-n 
gyártó va 
geknek a. 


lyek sokféle anyagból és alkatrészból né 


űzték ki 


készíte 


rt azoknak a 


jen működő cé 


ára szabták, ame 


el egyedülállóan 


aók a vál hány dolgot állítanak elő, azaz a 


tipikusan inter. folyamatuk konvergens. Jó választás le 


ii mléma nem kevesebbet het még a proALPHA megoldása kere 


at a eöttvert kedőhazak számára is, amelyek 
" kók olyan sak termekfájtat értékesítenek, 
k k. amely a raktároznak és áruik beszerzési 


és értékesítési ára folyamatosan 


vált A felhasználói célcso- 


pert szűkítése azonban hangsú 


Iyozottan nem c 
oldás 
történt. Az ipar 


y instant meg. 


létrehozás; 
különle 


ségek .bedrótozása" a rendszer 
logikájába éppen hogy utat nyit 
a vállalati kul, 
az informális kapcsolat 


k által hordozott tu. 


egy igazán mély 


túra é 


re 
dást kiaknázó testre szabás felé 
A proALPHA ügyfelei 


jellemzően közepes méretű 


yek márka. 


lenkeppen említe hog vulajdonosak megbízásából állítanak elő 
ALPHA kilép a sze termékeket vagy alkatrészeket - mond. 
imnutrássán szerepbő $0-  taar ügyvezető. — Valószínűleg kevéssé 
amattervezője — az elterj isznert tény, hc ilág fürdőszobai és 
rendi el kialakított folyamaton konyhai csaptelepeinek közel felébe egy 


diósdi 


várból (Kerox Kft) kerül a csap 
a kartus. 
A szélesebb közönség előtt a nyír. 


szent rendszere - kiteri 


az rrárnatána lehetőségeket. bátori MSH Hungary neve sem cseng 


ssznerősen, pedig ennek a vállalatnak a 


kae MELLÉKLET 


ERP-KONZULTÁCIÓ 


célgépeivel csomagolják a világon elő- 
állított háztartási-elektronikai beren 
dezések jelentős részét. A proALPHA 
ügyfeleinek döntő többsége nem a 
nagyközönség számára termel, és nye 
darabszámra veti 
tert egyetlen eurócenten áll vagy hukik; 


reségességük gyakrai 


projektjeik, egyedi gyártású termékeik 
önmagukban ritkán kerülnek a figyelem 
középpontjába. 


integrálható házi alkalmazások 
Mivel a proALPHA ERP-rendszer nem 


egy általános cétú megoldás, hanem bí- 


zonyos típusú 
he k, a 

iparági sajátassái 
nem kell foglalki 
ló erőforrások a megbízó vállalat folya; 


k igényeire fej 


mplementác 


során az 


)k legnagyobb részével 


4. Az így felszabadu: 


matai mentén való testre szabás szolgá. 
latába állíthatók, amelyhez a proALPHA 
rengeteg lehetőséget és 


zr kínál. 
A könnyen alakítható rendszerek 
értékesítése során az értékesítők g 


ran elfelejtik megemlíteni, hog 


ványos folyamatok átalakítás 


üthet: az utógondozás nehé 


erősen átprogramozott rendszer ese 
válhat 

Sőt az ügy 
őtt kialakulha 


amely miatt szám 


tén gyakorlatilag leheretlenné 


mondta Gaj. 


fél és a szolgálta 


a rosszízű függőség, 


talan rendszert cseréltek már le: a ve 


vő nem szeretne minden 


áron egyetlen 
szállítóról egyetlen munkarársára vár 

ni, ha se 
akkor a: 
megtartása 


ítségre van szüksége. Ugyan 
egyedi folyamatok, fejlesztések 
ellett is szólhatnak érvek. 
Hogy ez mikor indokolt, az mindig az 
ügyfélről függ, és nem csak a folyama 
taitól; ez hurn 


) kérdés is. Alapvetően 
a cél a hatékonyság növelése és nem az, 


hogy minden tevékenységet ugyanazon 
a szoftveren végezzünk. 


Egy autószerelő is több különböző 


márkájú szerszámot használ, noha való 


amit előnyben része 


Iyamataikat egy rhe inte 
de lehetnek olyan ritkán használt cél 
alkalmazások, amelyeket inkább meg 
tartanak. Nem biztos, hogy technikai 


lag racionális alapon döntenek így, d 


figyelembe kell venni az emberi erő. 
forrás ellenállását és képzési szükség. 


A proA LPHA 


tésekben is partner, kiváló int 


leteit ús zekben a dön 


va a házi alkalma 


lehetőségeket nyú 
zrások" számára, 


Mindig van visszaut 

A prcALLPHA tanácsadói őszintén meg- 
mondják a felhasználónak, hogy az ERP: 
bevezetés hosszú és fájdalmas folyamat. 


Az ügyfél döntése, hogy ezt egyetlen lé 
pésben teszi meg, vagy osztályról osztály 
ra, modulról modulra haladva. 


Lehet taná 


sot adni abban, hogy 
a döntés során mit kell figyelembe ven. 
ni és mit nem, de az információ tulaj 
donosa és a döntésre jogosult, az ügyfél 
mondta Gajdos Artila. 

A pProALPHA nagyon jól használha 


tó rendszer, így azt tapasztaljuk, hogy 


marad 


ügyfeleink nem torpannak meg, ha 
nem lépésről lépésre minden lehetsé 
ges területen átváltanak proALPHÁ.-r 
Az egyedi, speciális fejlesztéseket pe- 
dig igyekszünk me; 
ProALPHA rendsz 


artani, integrálni 


rbe, ezzel is csök 


Ilás költsé 


nyos folyamatokra, be 


kentve az d reit és nehézst 


gecit. A szabv 
vált gyakorlatra épülő megoldásoktól 
idegenkedő vállalatoknak is azt tanú 

csoljuk, hogy kezdjék el használni a pr 
ALPHÁ-t ott, ahol problémákat látnak 
rendszerükben, ahol leginkább 
2 érzik a hatékonyság növelé 


szükséi 


sének. Ha valóban a mi megoldásunk 
a megfelelő a számukra, akkor hi 
megszűnik az idegenkedés és folytató: 


dik a bevezetés, 
A proALLPHA egyik speci 


y önállóan is haszná: 


sa például, h; 
latba vehetők a logisztikai, pénzügyi; 

termelésirányítási moduljai. Ennek kö- 
szönhetően kisebb a kockázat, kevésbé 
, fáj" a váltás, és mindig van visszaút. F 


006. öktöber 9. COMPUTERWDALD 


német CAS Software genesis: 

) World — amelyről bővebben a 
Computervarid 2006/36-as szá- 

ában írtank — ERP-conncct modul- 

al sikeresen integrálhatók az ügy 
kapcsolat-kezelő (CRM) és vállalat. 
inyítási (ERP) rendszerek, a bennük 

elt különböző, de szervesen össze 
zgő adatok. A CAS genesisWorld 
RM-rendszere tartaltnazza az ügyfe- 
kre vonatkozó teljes ügyféltörténetet, 


gördülékeny kommunikációt való- 
meg a legelterjedtebb ERP-rend 
rekkel, mint az SAP, Navision vagy 
aonló rendszerek. Ennek a kapcsolat 
k köszü 


tően a vállalat olyan ügy 
irörténetet hoz létre, amely friss és 
ntos információkat tartalmaz az ügy- 
ről, beleértve 


termelés és az admi 
isztráció részleteit is. Így a CRM-ben 
olt adatok kiegészítheti 


logisztikai és pénzügyi folyamatok so. 
felmerült, az ügyfélhez 
tartozó Összes 


ormációval anélkül, hogy a felhasz 
ónak eközben alkalmazást kellene 
tana, 


nulságos ügyféltörténet 
CRM rendsze 
alós képet adnak az ügyfélről és a tel 
ügyféltörténetről. Egy ÉRP-t használó 
illalat számára ehhez a pontos képhez 
ervesen kapcsolódik az ügyfélről a rend- 
erben tárolt adatok sokasága. Ilyen adat 
véldául az ügyfél összes digi vásárlása 
"a vonatkozó információ, a megrendelt 
ermékhez kapcsolódó áru- és raktárkész- 
let információ, a teljesítésre váró rendelé: 
ck és az összes korábbi számlázás. Tzál 


ck előnye, hogy hiteles 


termelési, 


MELLÉKLET 
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Az ügyfélről mindent 


Egy integrált vállalatirányítási rendszer bevezetése ma már elengedhetetlen 
az üzleti tevékenység azon területein, amelyeken az ügyfelek nagy száma és 
az előállított termékmennyiség ezt megköveteli. Ezek a rendszerek nagyban 
hozzájárulnak a gyártás és az értékesítés sikeresebbé tételéhez, mivel átfogó, 
részletes és hiteles képet nyújtanak ezekről a munkafolyamatokról a tervezés- 
től a megvalósításon át a teljesítmény méréséig. A termelés során keletkezett 
információkat azonban a marketing, az értékesítési és kereskedelmi részlege- 
ken további, jellegükben eltérő információkkal kell kiegészíteni, 


tal különféle szempontok szerint - többek 
között éves és havi bontásban — lekérdez 
hetővé válnak az adott ügyfélnek eladott 
termékek adatai, valamint az ügyfélkap: 
csolut-kezelő rendszerhez szervesen kap. 


níthetővé, mint például a termékeladások 
időszakos és területi változása akár úgy 
félre vagy ügyfélcsoportra lebontva. 

A CAS gencsisWorld Németország 
ban piacvezető az ügyfélkapcsolat-keze 


csolódó folyamatok vezérlése is könnyen lő rendszerek területén, így mára számos 
megoldást ERP- 
rendszerével, valamint egyéb 
menedzsment, SFA, logisztikai rendsze 
reivel egyaránt. Ezekben az esetekben az 


awmomatizálharó. Tehár a továbbiakban 

lehetségessé válik a kap- 

csolattartók számára, 

gítsé- 
gével ügyfeleiket auto. 
matikusan kategóriákba 
sorolják fizetőképesség, 
megbízhatóság, rende 
lési érték szerint. 

A CRM- és ERP- 
adatok együttes keze- 
lése nagymértékben 
megkönnyíti a vál 


vállalat integrálta e 


projekt 


hogy a rendszer 


adatkommunikáció kétirányú: nemcsak 
a genesisWorld kap értékes információ. 
kat a termelési adatokból, hanem a leg: 
fontosabb ügyféladatok — címek, kapcsc 


lartartók, dokurnentumok, értékesítési 
lyamatok, projektek — is a vállalatirá. 
nyítási rendszerben kezelt információ- 


mennyiség részévé válnak. 

Az InfomatiX Kft. a CAS genesis. 
lalat értékesítési és World hivatalos magyarországi forgal 
marketing részlegé- 
nek munkáját, hiszen 
az itt dolgozó mun 
karársak mindenna: 

k s0- 
rán azonnal elérhetik 
a legaktuálisabb ter: 
mékinformációkat. 


aként széles körű tapasztalattal 
rendelkezik a különböző vállalarirányi 
tási rendszerek és egyéb, jelen esetben 
ügyfélkapcsolat-kezelő rendszerek kö. 

zötti kommunikáció kiépítésében. Imp- 


Pi tevékenys 


lementációs projektjei során számos 
ralálkozort különböző rendsze- 
rekben tárolt adatokkal, és sikeresen va 
lósíto 


esetbe 


Ez a fajta integrá- neg czek átemelését és kom- 
ció egységes adatokat munikációját két 

á adatbázis kö. 
ra ís az aktuális megrendelésekről, va 
ámlák kiállításáról és telje- 
sítettségéről. Amennyiben a logisztikai 


szolgáltat a könyvelés s; 


zött. 
lamint a 


rendszert integrálják a CRM-rendszer 


rel, a felhasználók automatikusan érte 


síteni tudják a vevőket a megrendelésük 
srátusával kapcsolatosan. 


Termékkatatógus és rinortkészítés 
A gencsisWorld az ERP-rendszer ada- 
tai alapján létrehoz egy termékkataló- 
gust, amely az erre kialakított felüle 

ten összegzi és ka 


oriválja a cég összes 


termékét. Fzen a felületen azután a fel 
használó rendkívül könnyen állíthatja 
össze a legújabb rendelések listáját 

A termékkatalógus előnye, hogy az ERP- 
És a CRM-adatok egyszerre válnak lekér- 


dezhetővé, és olyan riportokban megjele- 
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A CAS genesisWorld kész kapcsolat 
létcsítésekkel rendelkezik a legelterjed 
tebb ERP-rendszerek felé, és ez a kap- 
csolat könnyen adaptálható bármilyen 
ERP-rend 
ció röbbféleképp történhet, a VXI 
XML fűjlokon keresztüli kom. 


munikáció mellett a transzfe 


hez. Az adatszinkroni 


radatbázis használ: 


olyan speciális kommu 
nikációs programok 
támogatása ss meg 
aldott, mint az MS 
Biztalk A CAS ge 
nesisWorld rend: 


szerek több díjat ís 

elnyertek már; kő- 

zöttűk az Év Inno- 
vációs Díját 1998 
ban, 2003-ról pedig 
folyamatosan kiér- 
demli a legjobban be. 
vezethető CRM-rend- 

szer (CRM Best Practise 
Award) címét. 


vaur4ans tervezésnek köszönbetően a 
Sszer künzszóböli az ogyedi hibaforrásokat 


őre tesztelt rendszer által csökkenthető 


des közben cseréthető egységeknek 
a hamarabb janntható a rendszer 

t segítségével a rendszer 5 lehetséges 
ben, egy esetleges komolyabb híba 


óveőik a birtonságot 


rációs eszköz könnyíti meg 
vezés a .Kialakítás és rendelés 


esíthati 


re bemért rendszernek köszönhetően a 


INGYENE 


Hála a moduláris, Sákos megoldásnak, 

3 rendszer éthelyezése igen egyszerű. 

A méretezhetőség lehasóvá teszi az egyre növekvő 
teljesítményígény kielégítését is. 

A teljesítményelosztó rendszer bármilyen 
csatlakozótípust támogat 

Az univerzális bővítőhelyekbe sz összes nagyobb gyártó 
által szállított eszközök behetyezhetők 


Az igény alapú tervezéssel elkerülhető a túlméretezés, 
illetve csökkenthetők a költséget. 

A be redundanciának köszönhetően nincs szükség 
második szünetmentes tápra. 

A szabványosan kialakított modulok csökkentik az 
egyszeri mérnőti költségeket 

A beépített kábelezés és hűtés miatt nincs szükség 
dípadló alatt futó kábelcsatornák kiépítésére 


epítet 


Ismertetőfüzet: , Avoiding Costs From Oversizing Data Center and Network Room Infrastructuro" 
(Az adatközpont és hálózati terem infrastruktúra túlméretezéséből eredő többletköltségek elkerülése), 
valamint ingyenes InfraStruXure" kiadvány 


togasson el a hítg-//grama apr. com cimre. Kód: 579081. e Tel. 4.36 1 272 4000 o Faxc 4.36 1 272 4001 


InfraStruxure 

vigőre sikeres 

megoldásnak 

bizonyult. Az 

InfraStruXure 

egyszerre hely- 

takarékos, moduláris, könnyen 
felügyelhető és biztonságos 
Az InfraStruXure" lehetővé teszi 
hogy a vállalati tevékenységünk 
az új folyamatok kifejlesztésére 
optimalizálására fordítsuk, 
Ennek eredményeképpen mind 
ügyfeleink mind a saját alk Imaz 
taink eredményesebbé válhatnat 


Erik Ubeis 
ügyvezető elnök 
Deloitte. Hollandia 
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